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“กำรส่งเสริมให้มีผู้เล่นรำยใหม่ และ 
กำรผลักดันให้มีโครงสร้ำงพื้นฐำนกลำง

ที่ให้บริกำร e-Factoring และ  
e-Reverse factoring เป็นปัจจัย

ส ำคัญที่จะช่วยเพ่ิมโอกำสให้ SMEs 
สำมำรถเข้ำถึงแหล่งเงินทุนได้มำกขึ้น 

ด้วยต้นทุนที่เหมำะสม” 

  

บทคัดย่อ 
 กำรท ำ factoring เป็นกำรใช้ประโยชน์จำกสิทธิกำรรับเงินลูกหนี้กำรค้ำที่ผู้ประกอบกำรมีอยู่  
โดยผู้ประกอบกำรสำมำรถขำยลดสิทธิกำรรับเงินดังกล่ำวเพื่อเปลี่ยนเป็นเงินทุนหมุนเวียน ซึ่ง factoring มี
ศักยภำพเป็นเครื่องมือส ำคัญที่จะช่วยให้ วิสำหกิจขนำดกลำงและขนำดย่อม (SMEs) เข้ำถึงแหล่งเงินทุน
หมุนเวียนเพื่อเพิ่มสภำพคล่องได้ อย่ำงไรก็ตำม ในทำงปฏิบัติพบว่ำยังมีข้อจ ำกัดในด้ำน search cost และ 
information asymmetry ที่ท ำให้กำรท ำ factoring ยังไม่แพร่หลำยเท่ำที่ควร  
 จำกกำรศึกษำกำรให้บริกำร e-Factoring ในต่ำงประเทศ พบว่ำ ในประเทศที่มีกำรให้บริกำร
ดังกล่ำวนิยมอย่ำงแพร่หลำย เช่น อินเดีย ญี่ปุ่น และเม็กซิโก ภำครัฐมีส่วนส ำคัญทั้งกำรผลักดันให้เกิด
โครงสร้ำงพ้ืนฐำนที่รองรับกำรท ำธุรกรรม e-Factoring เช่น กำรใช้ประโยชน์จำกระบบอิเล็กทรอนิกส์ และ
กำรออกกฎหมำยที่สำมำรถรองรับกำรท ำธุรกรรมทำงอิเล็กทรอนิกส์ได้อย่ำงแท้จริง รวมถึงกำรจัดท ำ 
Platform โดยมีเครื่องมือในกำรจูงใจให้แก่ผู้เกี่ยวข้องทุกฝ่ำย ทั้ง SME ที่เป็นผู้ขำย invoice/bill  บริษัท
ขนำดใหญ่ที่เป็นผู้ซื้อสินค้ำ และธนำคำรพำณิชย์หรือ Non-bank ผู้ให้สินเชื่อ 

ส ำหรับไทย กำรให้บริกำร Factoring ยังจ ำกัดอยู่เฉพำะสถำบันกำรเงินรำยใดรำยหนึ่ง โดยยังไม่มี
รูปแบบของโครงสร้ำงพื้นฐำนกลำง อีกทั้งส่วนใหญ่ผู้ที่ได้รับสินเชื่อมักจะเป็น Supplier รำยใหญ่ของ
บริษัทขนำดใหญ่ที่มีสินเชื่ออยู่กับธนำคำรพำณิชย์แห่งนั้น ซึ่งท ำให้ Supplier รำยเล็กไม่สำมำรถเข้ำถึง
หรือไม่สำมำรถเลือกท ำ factoring กับสถำบันกำรเงินแห่งอ่ืนได้ นอกจำกนี้ ยังมีปัญหำ Information 
Asymmetry ในแง่ของกำรตรวจสอบกำรมีอยู่จริงของเอกสำร invoice ดังนั้น ไทยจึงควรมีแนวทำง
สนับสนุนกำรให้บริกำร e-Factoring เช่นเดียวกับต่ำงประเทศ โดยแบ่งเป็น (1) กำรด ำเนินกำรในระยะสั้น 
(Quick Win) ควรส่งเสริมให้มี FinTech ที่ให้บริกำร e-Factoring เพื่อเพิ่มผู้เล่นรำยใหม่และส่งเสริมให้มี
กำรแข่งขันในระบบมำกขึ้น และ (2) กำรด ำเนินกำรระยะต่อไป ควรผลักดันให้มีกำรให้บริกำร e-Factoring 
ในรูปแบบโครงสร้ำงพื้นฐำนกลำงที่เปิดให้ธนำคำรพำณิชย์ Non-bank หรือผู้สนใจรำยอ่ืน ๆ สำมำรถ
แข่งขันเสนออัตรำดอกเบี้ยหรืออัตรำคิดลด เพื่อให้ได้อัตรำที่เหมำะสมตำมกลไกตลำด โดยในระยะยำว
สำมำรถใช้ข้อมูลของธุรกรรมไปต่อยอดในกำรใช้ประกอบกำรพิจำรณำให้สินเชื่อต่อไปได้ (Information-
based Financing) 
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บทน ำ 

วิสาหกิจขนาดกลางและขนาดย่อม (SMEs) เป็น
กลไกส าคัญในการสนับสนุนการเติบโตของเศรษฐกิจ
ไทย อย่างไรก็ตาม ในปัจจุบัน SMEs จ านวนมากยัง
ไม่สามารถเข้าถึงแหล่งเงินทุนหมุนเวียนจากสถาบัน
การเงินหรืออาจเข้าถึงได้ด้วยต้นทุนทางการเงินที่สูง 
เนื่องจากอุปสรรคทั้งด้านอุปสงค์และอุปทาน 

บทความนี้ ศึ กษาถึ งแนวทางการน า ร ะบบ  
e-Factoring มาใช้เป็นอีกช่องทางหนึ่งเพ่ือช่วยให้  
SMEs สามารถเข้าถึงแหล่งเงินทุนหมุนเวียนได้สะดวก
ขึ้นและด้วยต้นทุนที่ต่ าลง ด้วยการลด search costs  
ที่ เกิดขึ้นจากการที่ผู้ ต้องการปล่อยกู้และ SMEs  
ที่ต้องการขายลดสิทธิในการรับเงิน (เช่น ใบสั่งซื้อ) 
ต่างไม่รู้จักกันและต้องใช้ทรัพยากรในการค้นหาซึ่งกัน 
และกัน แต่ท าได้ไม่ง่ายนัก รวมทั้งต้นทุนจากความ 
ไม่สมมาตรของข้อมูล (information asymmetry)  
ที่เกิดขึ้นจากการที่ผู้ปล่อยกู้ไม่สามารถยืนยันถึงความ
ถูกต้องของตัวตนและสิทธิในการได้รับเงินที่ SMEs มา
เสนอขายลดได้ ซึ่งปัจจุบันในหลายประเทศได้น า
ระบบ e-Factoring มาใช้เพ่ือแก้ปัญหาดังกล่าว ซึ่ง
แต่ละระบบมีคุณลักษณะเฉพาะที่แตกต่างกัน โดยได้
ศึ กษาตั วอย่ า งการให้บริ การ  e-Factoring ของ
ต่างประเทศ เพ่ือจะน ามาวิเคราะห์ถึงปัจจัยส าคัญที่
จะช่วยสร้างความส าเร็จในการน าระบบ e-Factoring 
มาใช้ในประเทศไทย ตลอดจนจัดท าข้อเสนอแนะเชิง
นโยบายในเรื่องดังกล่าว 

1. นิยำม รูปแบบ และอุปสรรคของกำรให้สินเชื่อใน
สำยกำรผลิต: Factoring และ Reverse factoring 

กำรให้สินเชื่อในสำยกำรผลิต หรือที่รู้จักกันว่า 
supply chain financing ท าได้ใน 2 รูปแบบหลัก 
คือ (1) Factoring และ (2) Reverse factoring  

1.1 Factoring คือ การให้สินเชื่อในสายการผลิต
โดยผู้ผลิต (Supplier) จะน าสิทธิในการไดร้ับเงิน เช่น  

 
สัญญาสั่งซื้อหรือลูกหนี้การค้า (account receivables :  
ARs) จากผู้สั่งซื้อ (Buyer) ของตน มาขายลดให้แก่ผู้
ปล่อยกู้ (Factor) เพ่ือให้ได้เงินมาเป็นทุนหมุนเวียน
เพ่ิมสภาพคล่องในการด าเนินธุรกิจของตนรวดเร็วขึ้น 
โดยส่วนต่างของราคาบนสัญญาสั่งซื้อกับราคาขายลด
นั้น Factor จะจ่ายคืนให้แก่ Supplier หลังจากที่ทาง 
Factor ได้รับช าระ ARs แล้วโดยหักดอกเบี้ยและ
ค่าธรรมเนียมออก 

 ก า รท า  factoring จ ะช่ ว ย ให้  Supplier  
มีสภาพคล่องเพ่ิมขึ้น เนื่องจากในทางปฏิบัติหลังจาก
Supplier ส่งมอบสินค้าให้แก่ Buyer แล้ว Supplier 
จะยังไม่ได้รับช าระค่าสินค้าในช่วงระยะเวลาหนึ่งตาม 
credit term ที่ก าหนด โดยในระหว่างนั้น Supplier 
จ าเป็นต้องหาเงินทุนมาใช้หมุนเวียนในการด าเนิน
ธุรกิจต่อไป ซ่ึงการท า factoring จะช่วยเพ่ิมโอกาสให้ 
SMEs เข้าถึงแหล่งทุนได้มากขึ้น เนื่องจาก SMEs 
สามารถใช้ประโยชน์จาก ARs ซึ่งเป็นการชดเชย
ข้อจ ากัดจากการมีหลักประกันไม่เพียงพอ ขณะที่
สถาบันการเงินก็ขาดแคลนข้อมูลเกี่ยวกับ SMEs นั้น
เช่นกัน  

1.2 Reverse factoring คือ การที่  Buyer ซึ่ ง
เป็นบริษัทใหญ่และมีความน่าเชื่อถือน า ARs ที่ตนเป็น
ลูกหนี้การค้ามาบันทึกเข้าระบบเพ่ือให้ Factor ที่
สนใจมาซื้อลด ARs ดังกล่าว 

 ในทำงปฏิบัติ  ส ำหรับ Supplier ที่ เป็น 
SMEs รำยย่อย กำรน ำ ARs มำท ำ factoring ยังมี
อุปสรรคอยู่หลำยประกำร  เช่น (1) ในส่วนของ 
search costs ทาง SMEs รายย่อยมีต้นทุนในการ
ค้นหาว่าสถาบันการเงินใดที่พร้อมจะซื้อลดใบสั่งซื้อ
ของตนในราคาที่เหมาะสม ขณะที่สถาบันการเงินเอง
ยังมีข้อจ ากัดด้านข้อมูลที่จะใช้ประกอบการวิเคราะห์
ความเสี่ยงและพิจารณาให้สินเชื่อแก่ SMEs ที่ตนไมรู่้จัก 
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และ  ( 2) ในส่ วนของ  information asymmetry 
สถาบันการเงินยังคงมีข้อกังวลเกี่ยวกับการยืนยัน
ตัวตนและการปลอมแปลงเอกสาร invoice ของ 
SMEs รวมถึงการใช้ invoice ซ้ าซ้อนในการท า factoring 
ดังนั้น การท า reverse factoring ที่ให ้Buyer ซ่ึงเป็น
บริษัทใหญแ่ละมีความน่าเชื่อถือน า ARs มาบันทึกเข้า
ระบบเพ่ือท า Factoring จึงเป็นอีกทางเลือกหนึ่งที่
น่าสนใจและมีความเป็นไปได ้

 อย่างไรก็ตาม ในกรณีของประเทศไทยพบว่า 
สินเชื่อที่สถาบันการเงินให้แก่บริษัทขนาดใหญ่และ 
Supplier ในสายการผลิตยังจ ากัดอยู่เฉพาะสถาบัน
การเงินรายใดรายหนึ่งเท่านั้น อีกทั้งบริษัทขนาดใหญ่
มีแรงจูงใจจากการได้รับประโยชน์จากสถาบันการเงิน
จึงมีแนวโน้มที่จะจูงใจให้ Supplier ของตนมาใช้
สินเชื่อและบริการที่เกี่ยวเนื่องจากสถาบันการเงิน 
รายเดียวกัน ท าให้ SMEs ไม่สามารถเลือกใช้บริการ/
ผลิตภัณฑ์จากสถาบันการเงินแห่งอ่ืนได้ นอกจากนี้
บริษัทขนาดใหญ่ยังเลือกเฉพาะ Supplier ที่ท าธุรกิจ
กับตนโดยตรงมาอยู่ในกระบวนการ factoring หรือ 
Reverse factoring ท า ให้  SMEs ที่ อยู่ ลึ กลงไปใน
สายการผลิต (deep tier supplier) ที่มิได้ท าธุรกิจ
กับบริษัทขนาดใหญ่โดยตรงยังไม่สามารถใช้ประโยชน์
จากการท า factoring หรือ reverse factoring ได ้

2. e-Factoring platform: อีกทำงเลือกหนึ่งของ 
Supply chain financing 

ในหลำยประเทศ ภำครัฐและภำคเอกชนได้
จั ด ท ำ  e-Factoring platform เ พื่ อ แ ก้ ปั ญห ำ 
search costs แ ล ะ  information asymmetry  
รวมถึงเพิ่มประสิทธิภำพของกำรท ำ factoring 
และ reverse factoring ในรูปแบบต่าง ๆ ดังนี้ 

 

                                                           
1 ได้แก่  (1 )  RXIL (2) A TREDS (Joint Venture ของ Axis Bank and Mjunction 
Services) และ (3) M1 Exchange ซ่ึงด าเนินงานโดย Mynd Solution 

2.1 ก า ร จั ด ท า  e-Factoring platform โ ด ย
ผู้ประกอบการเอกชน โดยส่วนใหญ่จะเป็น partner 
กับธนาคารพาณิชย์และมีลักษณะเด่น คือ การให้บริการ
ด้วยความรวดเร็วต่างจากกระบวนการพิจารณาสินเชื่อ
ของธนาคารพาณิชย์ โดยผู้ให้บริการบางแห่งประมาณ
การว่าสามารถด าเนินการนับตั้งแต่การอนุมัติจนถึง
การจ่ายเงินสินเชื่อภายในระยะเวลาเพียง 1 วัน 

 2.1.1 Platform ที่เกิดจำกกำรให้ license 
ของภำครัฐ: กำรให้บริกำร Trade Receivables 
Discounting System (TReDS) ขอ งป ร ะ เ ท ศ
อินเดีย โดย Reserve Bank of India (RBI) มีแนวคิด
ในการลดอุปสรรคและข้อจ ากัดของ SMEs ในการ
เข้าถึงแหล่งเงินทุน โดยการแปลงลูกหนี้การค้า 
(trade receivables) ให้เป็นเงินทุนเพ่ือเพ่ิมสภาพ
คล่อง ในปี 2559 RBI จึงได้จัดท าแนวนโยบายส าหรับ
ให้ผู้ประกอบธุรกิจสามารถยื่นขอใบอนุญาตจัดตั้ง 
platform เ พ่ื อ ใ ห้ บ ริ ก า ร  Trade Receivables 
Discounting System (TReDS) ซึ่ ง ใ นปั จ จุ บั น มี ผู้
ประกอบธุรกิจที่ได้รับใบอนุญาตแล้ว 3 ราย1 และ
ล่าสุดได้มีการใช้เทคโนโลยีบล็อกเชน (Blockchain) 
มาช่วยเชื่อมข้อมูล ระหว่างทั้ง 3 platforms เพ่ือลด 
information asymmetry ระหว่าง platforms ที่อาจ 
ท าให้มีการน าใบสั่งซื้อมาขายลดซ้ าซ้อน (double 
financing) ได้ โดย platform รายแรกที่ได้รับใบอนุญาต
แล้ ว  คื อ Receivables Exchange of India Limited 
(RXIL) ซึ่ งเป็นบริษัท joint venture ที่จัดตั้ งขึ้นโดย
ความร่วมมือระหว่างตลาดหลักทรัพย์แห่งประเทศ
อินเดีย (National Stock Exchange of India Limited) 
และธนาคารเพ่ือการส่งเสริมและพัฒนาธุรกิจขนาดย่อม
แห่งประเทศอินเดีย (Small Industries Development 
Bank of India) โดยได้รับความร่วมมือจากธนาคาร
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พาณิชย์ อ่ืน ๆ เช่น ICICI Bank  Yes Bank และ SBI 
Capital Markets Limited 

 ลั กษณะส าคัญของระบบ TReDS เป็ น 
การให้บริการ e-Factoring & e-Reverse factoring 
platform ที่ ใ ห้  MSMEs supplier ( Supplier) น า  
trade receivables ของตนมาขายบน platform โดยมี
ผู้ ให้บริการทางการเงินที่ต้องการซื้อลด (Factor) 
สามารถประมูลแข่งกันให้ราคาที่ดีที่สุดส าหรับ MSMEs 
supplier นอกจากนี้ ระบบยังเปิดให้บริษัทขนาดใหญ่ 
ที่ซื้อสินค้าจาก MSME supplier (Buyer) น า invoice/bill 
มาอัพโหลดขึ้น platform เพ่ือท า e-Reverse factoring 
ได้ เช่นกัน ซึ่ งจะช่วยลด information asymmetry 
และการที่ให้บริษัทขนาดใหญ่เป็นผู้บันทึก invoice เข้า
สู่ระบบจะช่วยเพ่ิมความน่าเชื่อถือของข้อมูลที่บันทึกใน
ระบบมากขึ้น รวมทั้งท าให้ Factor มั่นใจว่าจะได้รับ
เงินคืนจากการรับซื้อลด โดยสรุปกลไกของระบบ 
TReDS ดังนี้ (ภาพที่ 1) 

ภาพที่ 1: กลไกของระบบ Trade Receivables Discounting 
System (TReDS) 

 

 

 

 
(1) การเข้าร่วมระบบ TReDS: 

 Supplier และ Buyer ต้องลงทะเบียนและส่ ง
เอกสาร เพ่ือให้ RXIL (ผู้ด าเนินการ TReDS Platform) 

                                                           
2 การใช้บริการใน TReDS มีค่าธรรมเนียม 3 รายการ ได้แก่ (1) ค่าธรรมเนียม
ลงทะเบียน (2) ค่าธรรมเนียมการท าธุรกรรม และ (3) ค่าธรรมเนียมรายปี 

ตรวจสอบท า KYC และ due diligence รวมถึงท า
สัญญาในครั้ งแรกเป็ น master agreement เ พ่ื อ
ก าหนด terms & conditions ระหว่างผู้เข้าร่วมระบบ 
กล่าวคือ การท าสัญญาระหว่าง (1) Factor และ 
TReDS (2) Buyer และ TReDS และ (3) Supplier และ 
TReDS ทั้ งนี้  ในช่ วงแรกของการเปิ ดให้ บริ การ 
Supplier และ Buyer จะได้รับการยกเว้นค่าธรรมเนียม
ลงทะเบียน และค่าธรรมเนียมการท าธุรกรรม2    

 (2) การสร้าง factoring unit:  

 Supplier น า trade receivables (invoice/bill) มา 
upload ขึ้นบน platform เพ่ือขายลด  

 Buyer เข้าระบบมายืนยัน invoice/bill ภายใน
เวลาที่ก าหนด โดยจะเรียก invoice/bill นั้นว่า 
factoring unit ( ส า ห รั บ ก รณี  reverse factoring 
กระบวนการสร้าง factoring unit จะเริ่มจาก Buyer 
เป็นผู้ที่ upload invoice/bill ขึ้นบน platform) 

 (3) การประมูล factoring unit: 

 Factor จะประมูลแข่งกันซื้อลด invoice/bill 
และสามารถก าหนด time-validity ของราคาที่เสนอ
ได้ ทั้งนี้  Factor จะไม่เห็นราคาเสนอของเจ้าอ่ืนและ 
Supplier จะเลือกอัตราคิดลด/อัตราดอกเบี้ยที่เป็นราคาที่
ดีที่สุด  

 (4) การช าระราคา: 

 TReDS จะบันทึกและแจ้งภาระผูกพันที่ Factor มี
ต่อ Supplier เพ่ือให้ Factor โอนเงินเข้าบัญชีของ 
Supplier ภายใน t+2 (ภายใน 3 วันนับตั้งแต่ TReDS 
แจ้ง Factor) 

 TReDS จะแจ้งธนาคารของ Buyer เพ่ือให้ธนาคาร
ตรวจสอบให้มั่นใจว่าบัญชีของ Buyer มีเงินเพียงพอ 
และเมื่อถึงก าหนดช าระเงิน TReDS จะแจ้งภาระผูกพัน
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ที่ Buyer มีต่อ Factor เพ่ือให้ธนาคารของ Buyer โอน
เงินจากบัญชีของ Buyer เข้าบัญชีของ Factor 

 ส าหรับ Phase 2 TReDS จะเปิดให้มีตลาด
รอง เพ่ือให้ Factor อ่ืนประมูลเพ่ือซื้อลดต่ออีกทอดได้ 

2.1.2 กำรให้บริกำร e-Factoring หรือ reverse 
factoring โดยบริษัท FinTech โดยมีการให้บริการ 
2 รูปแบบ ได้แก่  (1)  Credit lender model ที่  
FinTech จะซื้อลด invoice โดยตรงผ่าน platform 
ของตัวเอง ในลักษณะ with recourse ซึ่งสามารถไล่
เบี้ยกับ Supplier ได้ในกรณีที่ Buyer ผิดนัดช าระหนี้ 
โ ดยมี ตั วอย่ างผู้ ให้ บริ การในต่ างประเทศ เช่ น  
Bluevine (US) ซึ่ งเป็น partner กับ Citibank และ  
( 2 )  Matchmaker model เ ป็ นการ ให้ บ ริ ก า ร 
auction platform ในลักษณะการเป็น matchmaker 
ส าหรับให้ผู้ที่ต้องการเข้าถึงแหล่งเงินทุนมาขาย 
invoice และให้ผู้ลงทุนสามารถแข่งกันประมูลซื้อลด 
invoice แบบ  with recourse เ ช่ น กั น เ พ่ื อ ที่ จ ะ
สามารถไล่ เบี้ยกับ Supplier ได้ในกรณีที่  Buyer  
ผิดนัดช าระหนี้ เช่น TrustBills (Germany) MarketInvoice 
(UK) และ InvoiceInterchange (Singapore) ซึ่งทั้งสอง
รูปแบบธุรกิจที่จะขาย invoice ต้องมีคุณสมบัติตามที่
ก าหนดเช่น มีประวัติการท าธุรกิจมาระยะหนึ่ ง 
จากนั้นต้องลงทะเบียนแรกเข้าและให้บริษัทตรวจสอบ
การยืนยันตัวตนก่อนจะ upload invoice ผ่าน website 
ของ FinTech ซึ่ง FinTech จะตรวจสอบความถูกต้อง
และการมีอยู่จริงของ invoice ก่อนเข้าสู่กระบวนการ 
e-Factoring ต่อไป  

 สรุปตัวอย่างกลไกการให้บริการของบริษัท 
InvoiceInterchange ประเทศสิงคโปร์ ดังนี้ (ภาพที่ 2) 

 
 

 

 

 

ภาพที่ 2: ตัวอย่างการให้บริการของ InvoiceInterchange 

 
 Supplier บันทึก invoice ที่มี Buyer เป็นธุรกิจ
ขนาดใหญ่ขึ้นบน platform และภายหลังจากที่  
InvoiceInterchange ตรวจสอบเอกสารเรียบร้อย 
invoice จะปรากฏใน platform ให้ Factor เลือก 

 Factor เลือก invoice ที่ตนสนใจและ เสนออัตรา 
(bidding) ที่ จ ะ ใ ห้ เ งิ น แ ก่  Supplier ล่ ว ง ห น้ า 
(advance rate) ซึ่งจะอยู่ที่ 70-90% โดยประมาณ 
ทั้งนี้  Factor สามารถเลือกลงทุนเป็นสัดส่วนของ
มูลค่า invoice ได้ โดยจะตัดเงินจากบัญชีเพ่ือการลงทุน
ที่เปิดไว้ 

 Supplier จะได้รับเงินล่วงหน้าภายใน 24 ชั่วโมง 
ตาม advance rate หักด้วยค่าธรรมเนียม 1-1.5% 
ของมูลค่า invoice 

 การช าระเงิน แบ่งได้เป็น 2 กรณี คือ  

 (2 .1 )  กรณี  Supplier เปิดเผยข้อมูลการขาย 
invoice ต่อ Buyer (Disclosed): เมื่อ Buyer ช าระ
เงินแล้วเงินจะเข้าบัญชี invoiceInterchange 

 (2.2) กรณี Supplier ไม่เปิดเผยข้อมูลการขาย 
invoice ต่อ Buyer (Undisclosed): เมื่อ Buyer ช าระ
เงินเข้าบัญชี Supplier แล้ว Supplier จะโอนเงินเข้า
บัญชี InvoiceInterchange 
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 InvoiceInterchange จะช าระเงินคืนให้ Factor
เท่ากับมูลค่าที่จ่ายล่วงหน้าไป (advance amount) 
รวมกับดอกเบี้ยประมาณ 0.8-1.5% ของ advance 
amount (ส าหรับ invoice ที่มีระยะเวลา 30 วัน) 
อย่างไรก็ตาม Factor ต้องจ่ายค่าธรรมเนียม 20% 
ของก าไรที่ได้รับให้กับ platform 

 InvoiceInterchange จะจ่ายเงินส่วนที่เหลือคืน
ให้กับ Supplier ประมาณ 10-30% หักด้วยดอกเบี้ย
ที่ Factor จะต้องได้รับข้างต้น 

2.2 การจัดตั้งโครงสร้างพื้นฐานกลาง โดยภาครัฐ
และ/หรือภาคเอกชนของประเทศญี่ปุ่น เม็กซิโก ได้
จัดตั้ง platform ที่เ อ้ือให้มีการท า factoring และ 
reverse factoring โดยใช้ระบบอิเล็กทรอนิกส์ สรุป
ได้ดังนี ้

 2.2.1 ระบบจดแจ้งสิทธิกำรรับเงินทำง
อิเล็กทรอนิกส์  หรือ Electronically Recorded 
Monetary Claims (ERMC) ซึ่ ง เป็นระบบกลำง
ของญี่ปุ่น ที่ท าหน้าที่จัดการสิทธิการรับเงิน (claim) 
ผ่านระบบอิเล็กทรอนิกส์ จัดตั้งขึ้นโดยสมาคมธนาคาร
ญี่ปุ่น (ผ่านการด าเนินงานของบริษัท Densai.net)3 
ในปี 2012 โดยมีลักษณะส าคัญ คือ (1) สามารถ
บันทึก  claim ที่  Supplier มีต่ อ  Buyer ให้อยู่ ใ น
รูปแบบอิเล็กทรอนิกส์ตั้งแต่เริ่มท าธุรกรรมไว้กับ 
Electronic Monetary Claim Recording Institution 
(EMCRI) และ (2) เมื่อครบก าหนดช าระเงิน ระบบจะ
โอนเงินจากบัญชีธนาคารของ Buyer ไปบัญชีของ 
Supplier โดยอัตโนมัติ ระบบ ERMC จึงมีจุดเด่น คือ 
(1) ลดข้อจ ากัดด้านการออกและการเก็บรักษา 
ตั๋วสัญญาใช้เงิน (bills/notes) (2) เพ่ิมความน่าเชื่อถือ
ของสิทธิการรับเงิน เนื่องจากมีการยืนยันการมีอยู่จริง
ก่อนที่จะจัดเก็บอยู่ในรูปแบบอิเล็กทรอนิกส์  ซึ่งจะ
ช่วยลดโอกาสการปลอมแปลงหรือน าสิทธิการรับเงิน

                                                           
3 ภายใต้กฎหมาย Electronically Recorded Monetary Claims Act (2007)  

ไปใช้ซ้ าซ้อน (3) สามารถโอนสิทธิการรับเงินเพ่ือจ่าย
ช าระ Supplier ในล าดับถัดไป และ (4) สามารถต่อ
ยอดโดยน าสิทธิการรับเงินนั้นไปใช้ท า e-Factoring 
เพ่ือเพ่ิมสภาพคล่องต่อไปได้อย่างรวดเร็ว เนื่องจาก
สิทธิการรับเงินนั้นอยู่ในรูปของอิเล็กทรอนิกส์อยู่แล้ว
 สรุปกลไกการใช้ระบบ ERMC ในการจัดการ 

claim ได้เป็น 2 รูปแบบ ดังนี้ 

 (1) กำรใช้  ERMC ส ำหรับบันทึก claim 
และช ำระเงิน (ภาพท่ี 3) 

 Record of accrual: เมื่อ Supplier ส่งมอบสินค้า 
(1 .1 )  Buyer และ Supplier จะบันทึก claim ไปยั ง 
EMCRI ผ่าน website ของธนาคารพาณิชย์ที่ตนมีบัญชี
อยู่ และ (1.2) ธนาคารพาณิชย์จะบันทึกข้อมูล claim ใน
ฐานข้อมูลของ EMCRI ซึ่ง EMCRI จะแจ้ง Supplier เพ่ือ
ทราบและตรวจสอบ claim 

 Record of payment: เมื่อถึงก าหนดช าระเงิน  
จะมีการตัดบัญชีของ Buyer จากธนาคารพาณิชย์ A เข้า
บัญชีของ Supplier ที่ ธนาคารพาณิชย์  B อัตโนมัติ  
จากนั้น ธนาคารพาณิชย์ A จะแจ้ง EMCRI ถึงสถานะ
ของการช าระเงิน 

ภาพที่ 3: กลไกการใช้ ERMC ส าหรับบันทึก Claim และช าระเงิน 
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 (2) กำรใช้  ERMC ส ำหรับกำรโอน claim 
และช ำระเงิน โดยเพ่ิมกระบวนการที่ Supplier รายแรก 
สามารถโอน claim ของตนให้แก่ Supplier รายต่อไป 
(ภาพท่ี 4) 

 Record of accrual: เมื่อ Supplier ส่งมอบสินค้า 
(1.1) Buyer และ Supplier จะบันทึก claim ไปยัง 
EMCRI ผ่าน website ของธนาคารพาณิชย์ที่ตนมีบัญชี
อยู่ และ (1.2) ธนาคารพาณิชย์จะบันทึกข้อมูล claim 
ในฐานข้อมูลของ EMCRI ซึ่ง EMCRI จะแจ้ง Supplier 
เพ่ือทราบและตรวจสอบ claim 

 Record of assignment: เมื่อ Supplier รายที่ 2 
ส่งมอบสินค้า (2.1) Supplier รายแรก และ Supplier 
รายที่ 2 จะบันทึก claim ผ่าน website ของธนาคาร
พาณิชย์ที่ตนมีบัญชีอยู่ (ส าหรับ Supplier รายแรก
เป็นการแจ้งโอน claim ให้ Supplier รายที่ 2 ซึ่งเป็น
เจ้าหนี้รายใหม่) และ (2.2) ธนาคารพาณิชย์บันทึกข้อมูล
การโอน claim ให้แก่เจ้าหนี้รายใหม่ในฐานข้อมูลของ 
EMCRI ซึ่ง EMCRI จะแจ้งเจ้าหนี้รายใหม่ เพ่ือทราบ
และตรวจสอบ claim 

 Record of payment: เมื่อถึงก าหนดช าระเงิน 
จะมีการตัดบัญชีของ Buyer จากธนาคารพาณิชย์ A เข้า
บัญชีเจ้าหนี้รายใหม่ที่ธนาคารพาณิชย์ C โดยอัตโนมัติ 
จากนั้น ธนาคารพาณิชย์ A จะแจ้ง EMCRI ถึงสถานะ
ของการช าระเงิน 

 

 

 

 

 

 

 

 

ภาพที่ 4: กลไกการใช้ ERMC ส าหรับการโอน claim และช าระเงิน 

 
2.2.2 ระบบรองรับกำรน ำสิทธิกำรรับเงินมำใช้เพื่อ
เพิ่มสภำพคล่องทำงธุรกิจ ของประเทศเม็กซิโก โดย
มีลั กษณะส าคัญ  คือ  (1) เป็นรูปแบบ without 
recourse ท าให้ไม่มีการไล่เบี้ยต่อไปที่ SMEs (2) ใช้
วิธีการประมูล (auction) ผ่านระบบของ platform 
ซึ่ ง เป็นข้อดีที่ท า ให้มีการแข่ งขันกันเสนออัตรา
ดอกเบี้ยหรืออัตราคิดลดอย่างเหมาะสมและเป็นไป
ตามกลไกตลาด และ (3) Reverse factoring จะช่วย
ล ด  information asymmetry แ ล ะ เ ป็ น ก า ร ใ ช้
ประโยชน์จากการที่  SMEs เป็น Supplier ให้กับ
บริษัทผู้ซื้อขนาดใหญ่ซึ่งมีระดับความเสี่ยงด้านเครดิต
ในระดับต่ ากว่า และท าให้ Factor มั่นใจว่าจะได้รับ
เงินคืนจากการรับซื้อลด รวมทั้งการที่ให้บริษัทขนาด
ใหญ่เป็นผู้บันทึก invoice เข้าสู่ระบบจะช่วยเพ่ิม
ความน่าเชื่อถือของข้อมูลที่บันทึกในระบบมากขึ้น ซึ่ง 
Nacional Financiera Development Bank 
(NAFIN) ได้ จั ดท า  Productive Chain Program ซึ่ ง
เป็นการให้สินเชื่อทั้ง pre-and-post shipment โดย
ช่วยให้ SMEs เข้าถึงสินเชื่อเพ่ือได้รับสภาพคล่องไป
ผลิตสินค้าเพ่ือน าส่งตั้งแต่แรก ซ่ึงประกอบด้วยการให้
สิน เชื่ อ เ พ่ือสั่ งซื้ อสินค้ า  (purchase order) และ 
reverse factoring ผ่าน online platform โดยเริ่ม
ใ ห้ บ ริ ก า ร ใ น ปี  2544 เ พ่ื อ มุ่ ง เ น้ น ช่ ว ย เ ห ลื อ
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ผู้ประกอบการขนาดเล็กที่ไม่สามารถเข้าถึงแหล่ง
เงินทุน และเพ่ือเพ่ิมเงินทุนหมุนเวียนระยะสั้นให้
เ พียงพอต่อการด า เนินธุ รกิ จของ  SMEs ที่ เป็น 
Supplier ซึ่งมีลักษณะส าคัญ คือ (1) ช่วยบริหาร
จัดการเรื่องจ่ายช าระเงินให้กับ Buyer เนื่องจาก
สามารถจ่ายเงินโดยตรงให้กับ Factor จากเดิมที่ต้อง
จ่ายให้กับ Supplier หลายราย (2) ช่วยเพ่ิมความ
น่าเชื่อถือทางด้านเครดิตให้กับ Supplier เนื่องจาก
เป็นคู่ค้าที่อยู่ ในห่วงโซ่ของ Buyer ขนาดใหญ่ ซึ่ ง
ธนาคารจะพิจารณาให้สินเชื่อจากการมีธุรกรรม
ระหว่ าง  Supplier และ Buyer โดยอาศัยความ
น่าเชื่อถือทางการเงินของ Buyer อีกทั้งยังช่วยให้ 
Supplier มีประวัติและข้อมูลการทางการเงินในระบบ 
ซึ่งจะเป็นประโยชน์ในการต่อยอดสินเชื่อเพ่ือขยาย
ธุรกิจในระยะยาว และ (3) การให้บริการผ่าน online 
platform นอกจากจะช่วยลดระยะเวลาและต้นทุน
การด าเนินงานของ NAFIN และยังช่วยให้  SMEs 
Supplier ที่อยู่ห่างไกลสามารถเข้าถึงได้ 

 ทั้งนี้ ในขั้นต้น Buyer Supplier และ Factor 
จะต้องลงทะเบียนกับ NAFIN (Buyer จะชักชวนให้ 
Supplier ในสายการผลิตของตนที่มีคุณสมบัติตามที่
ก าหนด4มาลงทะเบียน) จากนั้นจะเข้าสู่กลไกภายใต้ 
Productive Chain Program ดังนี้ (ภาพท่ี 5) 

ภาพที่ 5: กลไกของ Productive Chain Program 

 
                                                           
4 เช่น เป็น Supplier ของ Buyer นั้นมาเป็นเวลาอย่างน้อย 6 เดือน และ
สามารถปฏิบัติตาม purchase order ได้ทุกครั้ง 

 (1) Purchase order financing:  

 Supplier ได้ รับ  purchase order จาก Buyer 
ภายหลังจากท่ีตกลงซื้อขายกัน 
 NAFIN ให้วงเงินสินเชื่อแก่ Supplier 50% ของ 
purchase order (อัตราดอกเบี้ย bank rate + 7%)  
โดย Supplier จะได้รับเงินจาก NAFIN ภายในสิ้นวัน  

 (2) Reverse factoring:  

 ภายหลั งจากที่  Supplier น าส่ งสินค้า ให้กับ 
Buyer พร้อมออก invoice เพ่ือเรียกเก็บเงิน Buyer 
จะ upload invoice ขึ้นบนเว็บไซต์ของ NAFIN โดย 
invoice นี้จะเรียกว่า negotiable document  
 Factor ที่สนใจจะประมูลเสนออัตราดอกเบี้ยแข่ง
กัน และ Supplier จะเลือกอัตราดอกเบี้ยที่ดีที่สุด (โดย
เปิดให้เฉพาะสมาชิกที่ลงทะเบียนกับระบบเข้ามาเสนอ
ราคาได้)  
 NAFIN จะจ่ายเงินส่วนที่เหลือให้กับ Supplier  
โดยคิดจากมูลค่า invoice หักด้วยสินเชื่อที่ใช้พร้อม
กับดอก เบี้ ย  (purchase order financing ซึ่ งคิ ด
อัตราดอกเบี้ ย  bank rate + 7%)  และหั กด้ วย
ดอกเบี้ยของการน า invoice มาขายลด (reverse 
factoring ซึ่งคิดอัตราดอกเบี้ย bank rate + 5%)  
 เมื่อครบก าหนดช าระ Buyer จะช าระเงินให้กับ 
Factor โดยตรงผ่านระบบของ NAFIN 

3. Key success factors ของแนวทำ ง กำร ใช้   
e-Factoring platforms 

 จากการวิเคราะห์รูปแบบการให้บริการเพ่ือ
สนับสนุนการเข้าถึงแหล่งเงินทุนของ SMEs ในต่างประเทศ 
พบว่า สามารถท าได้ในหลายรูปแบบขึ้นอยู่กับบริบท
ของแต่ละประเทศ โดยพบว่าในบางประเทศ เช่น 
อินเดีย ญี่ปุ่น และเม็กซิโก นั้น ภาครัฐเป็นผู้สนับสนุน
การสร้าง e-Factoring platform ขึ้นเอง ขณะที่ของ
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ประเทศอินเดีย ภาครัฐสนับสนุนผ่านการให้ license  
อย่างไรก็ตาม รูปแบบที่ประสบความส าเร็จส่วนใหญ่มี
ปัจจัยส าคัญร่วมกัน ดังนี้ 

 3.1 กำรใช้ระบบอิเล็กทรอนิกส์ เป็นปัจจัย
ส าคัญที่ช่วยให้ SMEs สามารถเข้าถึงแหล่งทุนได้ง่าย 
เพ่ิมความรวดเร็วในกระบวนการพิจารณาอนุมัติและ
ลดต้นทุนที่เกี่ยวข้อง รวมถึงสามารถพัฒนากระบวนการ
ท า  factoring หรื อ  reverse factoring ใ ห้ เ ป็ น ใ น
ลักษณะการประมูลแข่งขันเสนออัตราคิดลดหรืออัตรา
ดอก เบี้ ย  (price discovery) ซึ่ ง จ ะท า ใ ห้ ต้ นทุ น
ทางการเงินของ SMEs ลดลงได้ นอกจากนี้ การท า
ธุรกรรมในรูปแบบอิเล็กทรอนิกส์จะช่วยลดภาระจาก
การตรวจสอบข้อมูลการค้าในรูปแบบเอกสาร เช่น 
การก าหนดให้มีกระบวนการตรวจรับรองเอกสาร 
(invoice/bill) โดย Supplier และ Buyer ผ่านระบบ
อิเล็กทรอนิกส์ 

 3.2 โครงสร้ำงพื้นฐำนด้ำนกฎหมำย การมี
กรอบกฎหมายและหลักเกณฑ์ที่สามารถรองรับการท า
ธุรกรรมทางอิเล็กทรอนิกส์ได้อย่างแท้จริง เป็นปัจจัย
ส าคัญที่จะสร้างความมั่นใจให้ทุกฝ่ายและยังเอ้ือให้มี
การท าธุรกรรมทางอิเล็กทรอนิกส์มากขึ้น เช่น กฎหมาย
ที่รับรองว่าข้อมูลที่อยู่ในระบบอิเล็กทรอนิกส์สามารถ
ใช้ได้ตามกฎหมายเทียบเคียงกับข้อมูลที่บันทึกเป็น
ลายลักษณ์อักษรในเอกสารทั่วไป รวมถึงกฎหมายท ี่
รองรับการใช้ digital signature เพ่ือใช้ในการยืนยัน
ตัวตนของผู้ส่งข้อมูลทางอิเล็กทรอนิกส์ได้ 

 3.3 แรงจูงใจของผู้เกี่ยวข้องทุกฝ่ำย การมี
กลไกที่สร้างประโยชน์หรือลดภาระให้แก่ผู้เกี่ยวข้อง
ทุกฝ่ายเป็นอีกหนึ่งปัจจัยส าคัญของความส าเร็จ 
กล่าวคือ  

                                                           
5 RBI ก าหนดให้สถาบันการเงินต้องให้สินเชื่อส าหรับภาคธุรกิจที่ยังมีข้อจ ากัด
ในการเข้าถึงสินเชื่อ ตามสัดส่วนที่ก าหนด (priority sector lending) เช่น 
ภาคการเกษตร และ MSMEs 

(1) SMEs ที่ เ ป็ น  Supplier ผู้ ข า ย 
invoice/bill (Supplier) จะได้รับประโยชน์โดยตรง 
คือ สามารถเข้าถึงแหล่งเงินทุนเพ่ือเพ่ิมสภาพคล่องโดย
ใช้ประโยชน์จาก ARs และไม่ต้องพ่ึงพิงจากธนาคาร
พาณิชย์รายใดรายหนึ่ง โดยเฉพาะภายใต้โครงสร้างที่เปิด
ให้มี การแข่ งขันจะส่ ง เสริมให้ อัตราดอกเบี้ ยที่
เหมาะสม  

(2) บริษัทขนาดใหญ่ที่เป็นผู้ซื้อสินค้า/
บริการ (Buyer) สามารถสร้างความสัมพันธ์ที่ดีกับ 
Supplier จากการช่วยให้ Supplier สามารถเข้าถึง
แหล่งเงินทุนเพ่ือใช้หมุนเวียนในการด าเนินธุรกิจอย่าง
รวดเร็ว ซึ่งเป็นการช่วยลดต้นทุนค่าเสียโอกาสโดยใช้
ประโยชน์จาก invoice ที่มีอยู่ได้ อีกทั้งเมื่อ Buyer 
ช่วยให้ Supplier สามารถเข้าถึงเงินทุนหมุนเวียนใน
การท าธุรกิจแล้ว Buyer อาจสามารถขยายระยะเวลา 
credit term ออกไปได้ซึ่งจะเป็นการช่วยลดต้นทุนใน
การบริหารจัดการเงินสดของ Buyer รวมถึงยังช่วยลด
ภาระของ Buyer ในการต้องช าระเงินหลาย ๆ 
รายการให้กับ Supplier แต่ละรายซึ่ งจะช่วยลด
ต้นทุนการบริหารจัดการของ Buyer ด้วย  

(3) ธนาคารพาณิชย์/non-bank ผู้ให้
สินเชื่อ (Factor) สามารถขยายฐานลูกค้าและได้ลูกค้า
รายใหม่มากขึ้นด้วยต้นทุนการด าเนินงานที่ลดลง และ
ในกรณีที่ เป็น  reverse factoring ผู้ ให้สิน เชื่ อจะ
สามารถอ้างอิงความเสี่ยงด้านเครดิตจาก Buyer ซึ่ง
จะท าให้มั่นใจได้ว่า ARs ที่ได้รับมีคุณภาพ ส าหรับ
ประเทศอินเดีย RBI จะอนุญาตให้ Factor สามารถ
นับสินเชื่อที่ให้ผ่านระบบ TReDS ถือเป็นส่วนหนึ่ง
ของ Priority Sector Lending5 ได้ด้วย 
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ตารางที่ 1 Key Success Factors ในการส่งเสรมิการท า e-Factoring 

Key Success 
Factors 

อินเดีย ญี่ปุ่น เม็กซิโก ไทย 

กำรใช้ระบบอิเล็กทรอนิกส ์
- ออกเอกสาร/ 
ตรวจรับเอกสาร
อิเล็กทรอนิกส ์

√ √ √ X 

โครงสร้ำงพ้ืนฐำนด้ำนกฎหมำย 
- มีกฎหมายจดัตั้ง/ 
ใบอนุญาต 

√ √ X X 

- มีกฎหมายที่
รับรองว่าข้อมูลที่
อยู่ในระบบ
อิเล็กทรอนิกส ์เช่น 
e-Document 

N/A √ √ √6 

- มีกฎหมายที่
รองรับการใช้ 
Digital Signature 

√ √ √ √6 

แรงจูงใจของผู้เกี่ยวข้องทุกฝ่ำย 
- Supplier 
สามารถเข้าถึง
แหล่งเงินทุนใน
อัตราดอกเบีย้ที่
เหมาะสม 

√ √ √ N/A7 

- Buyer สามารถ
สร้างความสัมพันธ์
ที่ดีกับ Supplier 
และลดต้นทุนใน
การบริหารจัด
การเงินสด 

√ N/A √ N/A7 

- Factor สามารถ
อ้างอิงความเสี่ยง
ด้านเครดิตจาก 
Buyer และได้สิทธิ
ประโยชน์อ่ืน ๆ 

√ N/A √ N/A7 

 

                                                           
6 มีกฎหมายรองรับ e-Document และ e-Signature อย่างไรก็ตาม ยังมีข้อ
กังวลถึงการบังคับใช้กฎหมายในทางปฏิบัติ 

4. ข้อเสนอแนะเชิงนโยบำย 

 ในปั จจุ บั น ร ะบบกำร เ งิ น ไทยยั ง ไ ม่ มี
โครงสร้ำงพื้นฐำนให้ Supplier ที่เป็น SMEs รำย
ย่อยในสำยกำรผลิตที่ไม่มีปฏิสัมพันธ์โดยตรงกับ 
Buyers รำยใหญ่ให้สำมำรถท ำ factoring และ 
reverse factoring ได้ โดยง่ำย  เนื่องจากปัญหา  
(1) Search costs กล่าวคือ Supplier ต้องค้นหา 
Factor ที่พร้อมจะรับซื้อ ARs ของตน ขณะที่ Factor 
เองก็ต้องค้นหา Supplier ที่เหมาะสมเพ่ือจะรับซื้อ 
ARs ซึ่งการค้นหาดังกล่าวมีต้นทุนและท าได้ไม่ง่ายนัก 
และ (2) Information asymmetry กล่าวคือ เมื่อทั้ง 
Supplier และ Factor พบกันแล้ว ก็ยังพบประเด็นใน
ด้านข้อมูล เช่น การยืนยันตัวตน การตรวจสอบว่า 
ARs เป็นฉบับจริง และยังไม่ได้น าไปใช้ท า factoring 
ที่อ่ืนมาก่อนแล้ว (double financing) 

 แนวทำงที่สำมำรถด ำเนินกำรได้ในระยะสั้น 
(Quick Win) ควรส่งเสริมให้มี FinTech ที่ให้บริการ 
e-Factoring/Reverse factoring ซึ่งนอกจากจะเป็น
การเพ่ิมช่องทางการเข้าถึงแหล่งเงินทุนโดยให้ SMEs 
สามารถใช้ประโยชน์จากลูกหนี้การค้าหรือ invoice 
ยังเป็นการเพ่ิมผู้เล่นรายใหม่และส่งเสริมให้มีการแข่งขัน
ในระบบมากขึ้นซึ่งจะเป็นปัจจัยที่กระตุ้นให้ธนาคาร
พาณิชย์ต้องปรับตัวในการให้บริการด้วยต้นทุนที่
เหมาะสมมากขึ้น 

 แนวทำงที่สำมำรถด ำเนินกำรในระยะต่อไป 
ควรผลักดันให้มีโครงสร้างพ้ืนฐานกลางที่ใช้ระบบ
อิเล็กทรอนิกส์ในลักษณะ e-Factoring & e-Reverse 
factoring platform เ พ่ือช่ วยให้  SMEs สามารถ
เข้าถึงแหล่งเงินทุนเพ่ือเพ่ิมสภาพคล่องในการด าเนิน
ธุรกิจได้อย่างรวดเร็ว จากการใช้ประโยชน์จากลูกหนี้
การค้าหรือสิทธิการรับเงินในรูปแบบต่าง ๆ โดยเปิด
ให้ธนาคารพาณิชย์ non-bank หรือผู้สนใจรายอ่ืน ๆ 

7 สามารถสร้างแรงจูงใจผู้ที่เกี่ยวข้องได้เมื่อมีโครงสร้างพื้นฐาน/ Platform 
กลาง 
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แข่งขันเสนออัตราดอกเบี้ยหรืออัตราคิดลด (bidding) 
เพ่ือให้ได้อัตราที่เหมาะสมตามกลไกตลาด ซ่ึงจะช่วยให้
อัตราดอกเบี้ยซึ่งเป็นต้นทุนทางธุรกิจของ SMEs 
ลดลงได้ นอกจากนี้ ข้อมูลธุรกรรมต่าง ๆ ที่ปรากฏใน 
platform ยังสามารถน าไปใช้ประกอบการพิจารณา
ให้สินเชื่อประเภทอ่ืน ๆ ตามแนวทาง information-
based financing 

 ทั้งนี้ ปัจจัยที่จะสนับสนุนให้ข้อเสนอแนะ
ดังกล่ำวประสบควำมส ำเร็จ (Enablers) ได้แก่
 1. กำรมีกฎเกณฑ์ที่เอ้ือให้มีกำรท ำธุรกรรม
อิเล็กทรอนิกส์มำกขึ้น เช่น กฎหมายที่รับรองว่า
ข้อมูลอิเล็กทรอนิกส์สามารถใช้ ได้ตามกฎหมาย
เทียบเคียงกับข้อมูลที่บันทึกในเอกสารทั่วไป และ
กฎหมายเกี่ยวกับการยืนยันและพิสูจน์ตัวตนทาง
อิเล็กทรอนิกส์ 

  2. กำรสร้ำงแรงจูงใจจำกกำรท ำ factoring 
และ reverse factoring ใหกั้บผู้เกี่ยวข้องทุกฝ่ำย เช่น 
Supplier สามารถเข้าถึงแหล่งเงินทุนเพ่ือเพ่ิมสภาพ
คล่องด้วยอัตราดอกเบี้ยที่เหมาะสม Buyer สามารถสร้าง
ความสัมพันธ์ที่ดีกับคู่ค้าและสามารถลดต้นทุนการ
บริหารจัดการเงินสด รวมถึง Factor สามารถขยายฐาน
ลูกค้าด้วยต้นทุนการด าเนินที่ต่ าลง และไดลู้กหนี้การค้าที่
มีคุณภาพจากการท า reverse factoring  
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