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หน้าท่ี 1/2“บทความนี้เป็นข้อคิดเห็นส่วนบุคคล ซึ่งไม่จ าเป็นต้องสอดคล้องกับข้อคิดเห็นของธนาคารแหง่ประเทศไทย”  
หมายเหตุ: 1/ ที่มา: ส านักงานสภาพัฒนาการเศรษฐกจิและสังคมแห่งชาติ ณ 21 พ.ย.65 ประมวลผลโดย สสว. 2/ ที่มา : การส ารวจข้อมูลผู้ประกอบการ MSME 2,888 ราย (17-31 ธ.ค.65) โดย สสว. 

สินเชื่อเครือข่ายธุรกิจ (Supply Chain Finance) เป็นสินเช่ือหมุนเวียนส าหรับผู้ขายสินค้าในระหว่างท่ีรอรับเงิน
ตามเครดิตเทอม ผ่านการขายลูกหน้ีการค้า และโอนสิทธิการรับเงินเม่ือครบก าหนดให้กับสถาบันการเงิน หรือผู้ให้บริการ
ท่ีไม่ใช่สถาบันการเงิน (non-bank) ท่ีรับซ้ือลูกหน้ีการค้าน้ัน

3. เครดติเทอมมากกวา่ 30 วัน หากเครดิตเทอมสั้น 
supplier อาจหาสภาพคล่องทางอื่นได้ง่ายกว่า

4. ความเสีย่งดา้นเครดติลดลง เพราะผู้ช าระ
ค่าสินค้าเป็นธุรกิจขนาดใหญ่ที่มีฐานะการเงินมั่นคง
และมีเครดิตดี

1. ใช้ invoice ขอสินเชือ่ ตามมูลค่าของ invoice
หลังจากลูกค้าตรวจสอบและรับมอบสินค้าแล้ว

2. Sponsor ต้องใหข้อ้มลูธรุกรรมการคา้ทีม่ี
กับ supplier เพื่อให้สถาบันการเงิน/non-bank
มั่นใจว่าผู้ซ้ือยอมรับการท าธุรกรรม และจะช าระเงิน
ตาม invoice 

ผู้ขาย (supplier) เป็น SMEs 
ภาคการผลติ การค้า และบรกิาร 
➢ ผลประกอบการขาดทุนได้ 

แต่ส่วนของเจ้าของไม่ติดลบ 
และไม่เป็น NPL

➢ มีธุรกรรมการค้ากับ
รายใหญ่อย่างน้อย 1 ปี

ผู้ซื้อ (sponsor)
เป็นธรุกจิขนาดใหญ่
➢ ผลประกอบการดี 

ฐานะการเงินมั่นคง

2.ข้อมูลการค้า 2.ข้อมูลการค้า
1. ส่งมอบสินค้า/ออก invoice

3. เลือก invoice 
ที่ต้องการขอสินเชื่อ

4. โอนวงเงินสินเชื่อ5. ช าระค่าสินค้าเมื่อครบก าหนดเครดิตเทอม

กลไกของสนิเชือ่เครอืขา่ยธรุกิจ  ผู้ซื้อ (sponsor) ต้องเพิ่มขั้นตอนการส่งข้อมูลการค้าที่มีกับผู้ขาย (supplier) ให้สถาบันการเงิน/non-bank 
เพื่อยืนยันการรับสินค้าว่าถูกต้องครบถ้วนตาม invoice ซึ่งข้อมูลการค้าเหล่านี้ supplier สามารถดูผ่านระบบของสถาบันการเงินนั้น ๆ ได้ 
หาก supplier สนใจขอสินเชื่อ สามารถเลือก invoice ที่ต้องการ จากนั้นวงเงินสินเชื่อจะโอนเข้าบัญชีของ supplier และเมื่อครบก าหนด
เครดิตเทอม sponsor จะช าระค่าสินค้าให้กับสถาบันการเงิน/non-bank 

SMEs มีบทบาทส าคัญต่อระบบเศรษฐกิจไทย มีมูลค่าทางเศรษฐกิจถึง 1.54 
ล้านล้านบาท คิดเป็น 35.6% ของ GDP1 และมีการจ้างงานในระบบประกันสังคม
11.5 ล้านคน แหล่งกู้ยืมหลักเพ่ือใช้จ่ายในธุรกิจกว่า 80% มาจากสถาบันการเงิน2
ซ่ึงยังมีข้อจ ากัดในการเข้าถึงสินเช่ือ ส่วนหน่ึงมาจากขาดหลักทรัพย์ค้ าประกัน และ
ขาดหลักฐานทางการเงินท่ีเพียงพอในการพิจารณาสินเช่ือ บทความน้ีจัดท าขึ้น
เพ่ือส่งเสริมช่องทางท่ีช่วยให้ธุรกิจเข้าถึงสินเช่ือได้มากขึ้น โดยเฉพาะส าหรับ SMEs 
ท่ีส่งมอบสินค้าหรือบริการให้กับธุรกิจรายใหญ่ ผ่าน “สินเชือ่เครอืขา่ยธรุกจิ” ซ่ึงเป็น
ผลิตภัณฑ์ทางการเงินท่ีสามารถแก้ข้อจ ากัดของ SMEs ด้านหลักประกันและหลักฐาน
ทางการเงินได้ บทความน้ีมุ่งให้ท่านรู้จักสินเช่ือเครือข่ายธุรกิจว่าคืออะไร มีข้อดี
อย่างไร และหากสนใจผลิตภัณฑ์ทางการเงินน้ี ธุรกิจจะต้องเตรียมตวัอย่างไรบ้าง

รูปที ่1 SMEs คิดเป็น 35.6% ของ GDP

ที่มา: ส านักงานส่งเสริมวิสาหกจิขนาดกลางและขนาดยอ่ม (สสว.)

ผู้ขายสนิคา้ (supplier) ผู้ซื้อรายใหญ่ (sponsor) สถาบนัการเงนิ/non-bank

ได้รับเงินเร็วขึ้นเพื่อ
เสริมสภาพคล่อง

เข้าถึงสินเชื่อที่มีดอกเบี้ย
ต่ าลง โดยไม่ต้องใช้
หลักทรัพย์ค้ าประกัน

ความเสี่ยงลดลง และสามารถ
น าเสนอบริการที่ตอบโจทย์
ธุรกิจในเครือข่ายได้ด้วย

เครือข่ายธุรกิจเข้มแข็ง 
เพิ่มความสัมพันธ์ที่ดี
กับผู้ขาย

ขยายเครดิต
เทอมได้

ท าไมต้องเลือกใช้สินเชื่อเครือข่ายธุรกิจ

รูปที ่2  กลไกของสนิเชื่อเครือข่ายธุรกิจ

4 องค์ประกอบส าคัญส าหรับสินเชื่อเครือข่ายธุรกิจ



มองไปข้างหน้า
▪ การปรบักระบวนการของธรุกรรมการคา้ใหเ้ปน็ดจิทิลั

มากขึน้ เป็นทางรอดใหธ้รุกจิในโลกยคุใหม่ เพื่อตอบโจทย์
การแข่งขันทางธุรกิจที่เปลี่ยนแปลงไปอย่างรวดเร็ว 
ทั้งพัฒนากระบวนการ ลดต้นทุน เพิ่มความรวดเร็ว 
และตอบสนองความต้องการที่หลากหลายของผู้บริโภค 
หลายธุรกิจเห็นโอกาสและเริ่มปรับธุรกรรมการค้าและ
บริการให้เป็นดิจิทัลแบบครบวงวรมากขึ้น อาทิ การใช้
ระบบ Enterprise Resource Planning (ERP) ส าหรับ
การบริหารจัดการธุรกิจที่จะเชื่อมโยงกระบวนการ
ท างานภายในองค์กรและเก็บข้อมูลในรูปแบบดิจิทัล

▪ โครงสร้างพื้นฐานทางการเงินและการช าระเงินส าหรับ
ภาคธุรกิจเป็นอีกหนึ่งโครงการที่แบงก์ชาติสนับสนุน 
ซึ่งนอกจากจะช่วยเพิ่่มประสิ่ทธ่ิภาพให้แก่ธุรกิจแล้ว 
ยังสามารถน ามาใช้เป็นข้อมูลทางเลือก (alternative 
data) ในการพิจารณาการให้สินเชื่อ เพิ่่มโอกาสให้
ธุรกิจเข้่าถ่ึงสิ่นเชื่่อได้่ด่ีขึ้่นอีกด้วย

หน้าท่ี 2/2

▪ ทั้งสินเชือ่เครอืขา่ยธรุกจิและสนิเชือ่แฟคตอริง่ เป็นผลติภณัฑ์ทีช่ว่ยเสรมิสภาพคล่องระยะสัน้ใหแ้กผู่ผ้ลติ/ผูข้ายดว้ยตน้ทนุ
ดอกเบีย้ทีต่่ าลง เหมาะกบัธรุกจิทีต่อ้งการขยายกจิการและมเีครดติเทอมยาว แตม่หีลกัประกนัไมเ่พยีงพอทีจ่ะขอสนิเชือ่เพิม่

▪ ธุรกิจในภมูภิาคทีส่นใจสินเชือ่เครอืขา่ยธรุกจิ ควรเตรยีมตวัอยา่งไร
✓ ส ารวจธุรกิจของลูกค้าท่ีเป็นผู้ซ้ือรายใหญ่ว่ามีฐานะการเงินม่ันคง 
✓ แสดงความประสงค์ไปท่ีสถาบันการเงินท่ีผู้ซ้ือรายใหญ่ (sponsor) ใช้บริการอยู่ว่าต้องการสินเช่ือเครือข่ายธุรกิจ 

และแจ้ง sponsor รายน้ัน เพ่ือขอความร่วมมือในการให้ข้อมูลทางการค้าหรือยืนยันธุรกรรมกับสถาบันการเงิน
▪ การด าเนินธุรกิจท่ีใช้ paper-based มีต้นทุนในการจัดการเอกสาร ซ่ึงใช้เวลามากและผิดพลาดได้ง่าย หากธรุกจิปรบั
มาใชก้ารเก็บขอ้มลูในรปูแบบดจิทิลั รวมทัง้ใชร้ะบบการช าระเงนิทางอเิลก็ทรอนกิสแ์ลว้ จะช่วยเพิม่ความสะดวกในการท า
ธุรกรรมทางการเงิน การยืน่ภาษ ีและการขอสนิเชือ่จากสถาบนัการเงนิไดง้า่ยขึน้ โดยปัจจุบันมีผู้ให้บริการ ERP software 
accounting software และผู้ให้บริการ tax service provider ให้เลือกตามความเหมาะสมของขนาดธุรกิจ

หมายเหตุ3/ ที่มา : Unimaze, EY survey (France – 2016)  4/มาตรการสินเช่ือเพ่ือการปรับตัว ภายใต้ พ.ร.ก. ฟ้ืนฟูฯ
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Shift 
to 

digital

ลดตน้ทนุ ด้านเอกสาร ทั้งการน าส่ง 
การจัดเก็บและความเสี่ยงต่อการสูญหาย 
ในอังกฤษ สามารถลดต้นทุนต่อรายการ
ได้กว่า 65% 3

ลดระยะเวลา ในการ
ด าเนินงานขั้นตอนต่าง ๆ 
และสามารถติดตามผลได้
อย่างรวดเร็ว ในฝรั่งเศส 
สามารถลดเวลาจาก 15 วัน
เหลือ 3 วัน 3

ตรวจสอบธรุกรรมการเงินไดท้นัที
ส่งใบเสร็จเมื่อได้รับเงิน พร้อมเชื่อมต่อกับ
ระบบของภาครัฐได้รวดเร็ว

ธุรกิจทีต่อ้งการตวัชว่ยเพือ่ปรบัสูด่จิทิลั  “สินเชือ่เพือ่การปรบัตวั 4” 
สนับสนุนผู้ประกอบธุรกิจที่ได้ประคับประคองกิจการให้ผ่านสถานการณ์โควิด-19 
มาได้ ให้สามารถเข้าถึงแหล่งเงินทุนที่มีวงเงินและดอกเบี้ยที่เหมาะสม เพื่อน าไป
ปรับปรุง พัฒนา และเสริมศักยภาพธุรกิจให้รับกระแสดิจิทัลเทคโนโลยี (digital 
technology) การด าเนินธุรกิจที่เป็นมิตรกับสิ่งแวดล้อม (green) และนวัตกรรม
แห่งโลกอนาคต (innovation) ภายใต้เงื่อนไขการค้ าประกันที่ยืดหยุ่นขึ้น

Key takeaway

แฟคตอริ่งเป็นสินเชื่อระยะสั้นส าหรับธุรกิจที่มี
ลูกหนี้การค้าและต้องการเงินทุนหมุนเวียน
โดยจะสามารถขายสิทธิในการเป็นเจ้าหนี้
และโอนลูกหนี้ดังกล่าวให้กับบริษัทที่รับซื้อ
ลูกหนี้การค้า (factor) รายนั้น ซึ่ง factor 
ที่รับซื้อลูกหนี้การค้าจะจ่ายเงินให้กับธุรกิจ
บางส่วนตามที่ตกลงกัน และเมื่อครบก าหนด
ช าระหนี้ ทาง factor จะเก็บเงินจากลูกหนี้
การค้า และจ่ายเงินส่วนที่เหลือหลังจากหัก
ส่วนลดและค่าธรรมเนียมด าเนินการต่าง ๆ 
ให้แก่ธุรกิจต่อไป

ประโยชนข์องสนิเชือ่แฟคตอริ่ง
• ธุรกิจสามารถเปลี่ยนเอกสารเรียกเก็บเงิน 

เช่น ใบก ากับสินค้าหรือใบวางบิล ให้เป็น
สภาพคล่องแก่ธุรกิจได้ 

• ขั้นตอนยืดหยุ่นกว่าการขอสินเชื่อปกติ 
ท าให้ธุรกิจได้รับเงินเร็วขึ้น

สินเชือ่แฟคตอริง่เหมาะกับใคร
• ธุรกิจขายสินค้าและบริการที่ให้เครดิต

เทอมแก่ลูกหนี้การค้าไม่เกิน 180 วัน
• ธุรกิจที่ต้องการเงินทุนหมุนเวียนระหว่าง

รอรับเงินตามเครดิตเทอม
• ธุรกิจที่มีลูกหนี้การค้าคุณภาพดี

ขายสินค้าและบริการ

Factor

เอกสารเรียกเก็บเงินธุรกิจ

BOX: สินเชือ่แฟคตอริง่ ทางเลอืกส าหรบั SMEs รายยอ่ย

https://www.bot.or.th/th/our-roles/special-measures/transformation-loan.html
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