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เตรียมความพร้อมก่อนเป็น
ผู้ประกอบการ 

  

 ส าหรับผู้ที่มีความฝันในการเป็นเจ้าของธุรกิจ ไม่ว่าจะ เพิ่งจบ

การศึกษามาหมาด ๆ  หรือท างานรับเงิน เดือน มาสักระยะหน ึ่งแล้ว 

และอยากก้าวออกมาเป็นเจ้าของธุรกิจเอง หรือมีธุรกิจส่วนตัวที่ชอบหรือ

ถน ัดเป็นงานเสริม การจะท าความฝันให้เป็นจริงได้ เราจะต้องมองใ ห้

รอบทุกด้าน เพราะนอกจากภาพความส าเร็จสวยหรู ไม่ว่าจะ เป็น การ

ได้รับผลตอบแทนสูงในรูปของก าไร โอกาสที่จะร่ ารวย การได้เป็นนาย

ของตนเอง หรือการได้รับการยอมรับน ับถือใ น สังคม ยังมีสิ่งที่ ต้อง

ค าน ึงถึงอีกมาก เช่น เงิน ลงทุน ที่จะ ใ ช้ การต้องท างาน หน ักข้ึน 

รับผิดชอบมากข้ึน ต้องแก้ปัญหาหลาย ๆ อย่าง รวมถึงการมีความ

เสี่ยงที่จะขาดทุน หรือเลิกกิจการ และสูญเสียเงิน ลงทุน จ าน วน มาก 

ดังน ั้น ก่อนตัดสินใจก้าวออกมาเป็นผู้ประกอบการ ก็จะต้องต้องศึกษา

ข้อมูล เรียนรู้ให้มากที่สุด และวิเคราะห์อย่างรอบคอบ เพื่อ ใ ห้ธุรกิจ

ประสบความส าเร็จและเจริญก้าวหน ้าตามที่ได้ต้ังเป้าหมายไว้  ลองมาดู

กันซิว่า มีอะไรบ้างที่ผู้ประกอบการควรมี 

มีความรู้ในสิ่งที่ท า 

 ศึกษาข้อมูลเกีย่วกบัธุรกิจนั้นๆ เช่น ผู้ประกอบการในกลุ่ม

ธุรกิจเดียวกัน เงินทุนที่ใ ช้ กลุ่มลูกค้า อัตราค่าบริการ 

ส่วนแบ่งการตลาด ซึ่งสิ่งเหล่าน ี้จะช่วยให้เราเห็น ภาพของ

ธุรกิจได้ชัดเจน ข้ึน 
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 วิเคราะห์กิจการ ด้วย SWOT Analysis 1ซึ่งจะ เป็น การ

วิเคราะห์ทั้งปัจจัยภายใน และภายนอกที่จะส่งผลกระทบต่อ

กิจการ โดยปัจจัยภายใ น ได้แก่ กิจการเรามีจุดแข็ ง 

(Strength) จุ ดอ่ อน  (Weakness) อย่าง ไร ปัจจั ย

ภายนอก ได้แก่ โอกาส (Opportunity) ที่ เราสามารถ

สร้างให้กิจการ อุปสรรค (Threat) ที่กิจการต้องเผชิญ 

 ศึกษ าสิน ค้าหรือบ ริการ ว่ ามีกระบ วนการผ ลิตหรือ มี

ข้ันตอนในการด าเน ินการอย่างไร และฝึกฝน ใ ห้เ กิดความ

ช านาญ   

มีกลุ่มลูกค้าหรือตลาดรองรับ 

 ใครคือลูกค้าของคุณ ก าหนดใ ห้ชัดว่าสิน ค้าและบริการ 

ของคุณเหมาะกับกลุ่มเป้าหมายแบบใด 

 จะเข้าถ ึงกลุ่มลูกค้าได้อย่างไร การน  าสินค้าไปถึงมือลูกค้า

ควรเลือกใ ช้ช่องทางใ ด เพื่อ ใ ห้เ ข้าถึงลูกค้าได้ง่ายและ

รวดเร็ว และไม่เป็นการเพิ่มต้นทุนจนเกินไป 

                                        
1 SWOT Analysis เป็นเครี่องมือทีใ่ช้ในการวิเคราะห์สถานการณ์ของกจิการ ซึ่ง
จะช่วยให้เจ้าของกิจการทราบถึงความสามารถและข้อจ ากัดของกจิการตลอดจนการ
เปลี่ยนแปลงตา่งๆทีอ่าจส่งผลตอ่กจิการทั้งในปจัจุบันและอนาคต โดยจะวิเคราะห์
หาข้อได้เปรียบ ข้อเสียเปรียบ โอกา และอุปสรรค เพื่อกลยุทธ์และการ
ด าเนินการที่เหมาะสมได้ 
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 รักษาสายสัมพันธ์ลูกค้าอย่างไร จะมีวิธีการใ ดที่สามารถ

รักษาฐานลูกค้าให้อยู่กับกิจการได้นาน เช่น บริการหลัง

การขาย การให้ข้อมูลข่าวสารผ่านสื่อที่ลูกค้าน ิยม  

    มีเ งินลง ทุน กิจ กา รจ ะ เกิดแ ละ ด า เ น ิน ต่อ ไปไ ด้

จ าเป็นต้องมีเงินลงทุนหล่อเล้ียงกิจการ จึงเ ป็นหน้าที่ของผู้ประกอบการ
ที่จะหาเงินทุนใ ห้มีเพียงพอ รวมถึงต้องบริหารจัดการเงิน ให้เหมาะสม
ด้วย นอกจากนี้ควรรู้ว่ารายได้หลักของกิจการ  มาจากกิจกรรมส่วน
ไหน เข้ามาในช่องทางใดได้บ้าง และจะท าอย่างไรใ ห้รายได้เข้ามาอย่า ง
ต่อเนื่อง ซ่ึงท าใ ห้เจ้าของกิจการมีเงินทุนหมุนเวียนใช้จ่ายในกิจกรรม
หลักของกิจการได้โดยไม่ขาดมือ 
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 การเงินเบื้องต้นส าหรับผู้ประกอบการ 
 

บัญชีที่ผู้ประกอบการควรจัดท า 

1. บัญชีรายรับ-รายจ่าย    

 ส า ห รับบัน ทึ กราย รับ และรายจ่า ยที่

เกิดข้ึนจากการขายสินค้าหรือบริการ โดยต้องมี

การจดบันทึกทุกคร้ังที่มีรายรับหรือรายจ่ายเ ข้า

มา เพื่อให้เห็นว่าในแต่ละวันกิจการต้องรับเงิน

และจ่ายเงินไปกับอะไรบ้าง 

วันที่ รายการ รายรับ รายจ่าย หมายเหตุ 
1 พ.ค. 2561 ค่าล้างรถยนต์ 5 คัน 1,000   

 จ่ายค่าแรง  250  
 ค่าน ้ ายาล้างรถ  350  

XX XX XXXX XXXXXXXXX XXX XXX  
XX XX XXXX XXXXXXXXX XXX XXX  
XX XX XXXX XXXXXXXXX XXX XXX  

 รวม XXX XXX  
 

เม่ือสิ้น เดือน สรุปรายรับรายจ่ายประจ าเดือน 

 รายรับ  XXXXXX บาท 

 รายจ่าย  XXXXXX บาท 

 ก าไร/(ขาดทุน) XXXXXX บาท  

B 
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หน่วย : บาท

   เงินสด XXXXXXX    เงินกู้ยมืระยะส้ัน XXXXXXX

   เงินฝากธนาคาร XXXXXXX    เจ้าหน้ีการค้า XXXXXXX

   สินค้าคงเหลอื XXXXXXX หน้ีสินไม่หมุนเวยีน

   เงินกู้ยมืระยะยาว XXXXXXX

สินทรพัย์ไม่หมุนเวยีน ส่วนของเจ้าของ

  ที่ดนิ อาคาร อุปกรณ์ XXXXXXX    ทุน XXXXXXX

   ก าไร(ขาดทุน)สะสม XXXXXXX

รวม XXXXXXX รวม XXXXXXX

สินทรพัย์ หน้ีและส่วนของเจ้าของ

งบดลุ ณ วนัที่ XX เดอืน XXX ป ีXXXX

รา้น...................

สินทรพัย์หมุนเวยีน หน้ีสินหมุนเวยีน

2. บัญชีควบคุมสินค้าหรือวัตถุดิบ ใช้บันทึกจ านวนสินค้าที่รับมาและ

ขายออกไป เพื่อให้ทราบว่ากิจการมีสินค้าหรือวัตถุดิบคงเหลือ เท่าไห ร่ 

เพียงพอหรือไม่ ท าให้ง่ายต่อการบริหารสินค้าหรือวัตถุคงคลัง 

3. งบการเงิน เป็นข้อมูลที่ได้จากการจัดท าบัญชี แล้วน  ามาท าสรุปงบ

การเงิน ซึ่งจะช่วยให้เห็นว่ากิจการมีฐาน ะทางการเงิน เป็น อย่างไร มี

ส่วนใดที่ต้องเข้าไปดูแลแก้ไข หรือส่วนใดต้องเฝ้าระวังหรือไม่ 

 3.1 งบดุล คือ งบแสดงฐาน ะทางการเงิน ของกิจการ ณ 

วันใดวันหน ึ่งงบดุลจะท าให้รู้ว่ากิจการมีสิน ทรัพย์ หน ี้สิน  เงิน ทุน

เท่าใ ด โดยงบดุลจะ ประกอบด้วยรายการหลัก 3 รายการ คื อ 

สินทรัพย์ หน ี้สินและทุนหรือส่วนของเจ้าของ   

โดยสินทรัพย์ = หน ี้สิน + ส่วนของเจ้าของ 

ตัวอย่างงบดุล 
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สินทรัพย์หมุนเวียน คือ เงินสดหรือรายการเทียบเท่าเงินสดที่สามารถ

เปล่ียนเป็นเงินสดได้ภายในเวลา 1 ปี เช่น เงินสด เงินฝากธนาคาร 

ลูกหน ี้ สินค้าคงเหลือ เป็นต้น 

สินทรัพย์ไม่หมุนเวียน คือ สิน ทรัพย์ที่ มีตัวตน และไม่มีตัวตน หรือ

สินทรัพย์ที่กิจการถือไว้ระยะยาว ไม่สามารถแปลงเป็นเงินสดได้ภายใ น

เวลา 1 ปี เช่น ที่ดิน อาคาร อุปกรณ์ เคร่ืองจักร รถยนต์ เ งิน

ลงทุนระยะยาว เป็นต้น 

หนี้สินหมุนเวียน คือ หน ี้สินที่มีก าหนดระยะเวลาช าระคืนภายใน 1 ปี 

เช่น เงิน เบิกเกินบัญชี เงิน กู้ยืมระยะสั้น 

หนี้สินไม่หมุนเวียน คือ หน ี้สินที่มีระยะ เวลาช าระคืน เกิน กว่ า 1 ปี 

เช่น เงิน กู้ยืมระยะยาว 
ส่วนของเจ้าของ คือ มูลค่าสุทธิของสินทรัพย์หลังหักหน ี้สิน  

  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

รายละเอียดแต่ละรายการ

รายการ 
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หน่วย : บาท

รายได้

  รายไดค้่าบรกิารคารแ์คร์ XXXXXXX

  รายไดอ่ื้น XXXXXXX

รวมรายได้ XXXXXXX

ค่าใ ช้จ่าย

  เงินเดอืนพนักงาน XXXXXXX

  ค่าสาธารณูปโภค XXXXXXX

  ค่าใ ช้จ่ายเบ็ดเตลด็ XXXXXXX

รวมค่าใ ช้จ่าย XXXXXXX

รา้น...................

งบก าไรขาดทุน

ณ วนัที่ XX เดอืน XXX ป ีXXXX

2. งบก าไร-ขาดทุน อย่างง่าย คือ งบที่ใ ห้ ข้อ มูลเ ก่ียวกับผลกา ร

ด าเน ินงานของกิจการในช่วงเวลาหน ึ่ง ว่ามีรายได้และค่าใ ช้จ่ายเป็น

อย่างไร ประกอบด้วย 3 รายการหลัก ได้แก่ รายได้ ค่าใ ช้จ่าย และ

ก าไรสุทธิ 

ตัวอย่างงบก าไร-ขาดทุนอย่างง่าย 
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ธุรกิจคาร์แคร์ในประเทศไทย 
 

 “ธุรกิจคาร์แคร์” (Car Care) น ับว่าเ ป็น ธุรกิจที่ เ ร่ิมมาแรง
และยังไม่มีที่ท่าว่าจะซบเซาลงเลย เรียกว่าสามารถท าเป็นอาชีพหลักหรือ
จะท าเป็นอาชีพเสริมก็ได้ ส่วนหน ึ่งเป็นเพราะการด าเน ินชีวิตประจ าวัน
ของคนในสมัยน ี้ที่มีเวลาส่วนตัวค่อนข้างน ้อย ต่างใช้เวลาหมดไปกับการ
ท างานหาเงิน ไม่มีเวลาที่จะดูแลรักษาท าความสะอาดรถยนต์ของตัวเอง 
ประกอบกับแนวโน ้มของตัวเลขปริมาณรถยนต์ในบ้านเราที่น ับวัน ก็มีแต่
จะสูงข้ึนๆ จากนโยบายคืนภาษีรถคันแรกของรัฐบาลที่ท าให้ใครๆ ต่าง
ก็ทยอยออกรถคันแรกออกมาจนเต็มถนน ย่ิงเป็นผลดีต่อธุรกิจคาร์แคร์
ชน ิดว่ามีก าไรเข้าเห็นๆ น ั้น ได้ท าให้คนทีมี่ทุนอยู่แล้ว หรือมีที่ดิน เหมาะ
ต่อการท าธุรกิจ ย่ิงหันมาให้ความสนใจกับธุรกิจคาร์แคร์ น ั่น ย่ิงเป็น
สัญญาณที่ชี้ชัดว่าคาร์แคร์ยังเป็นธุรกิจที่มีอนาคตไกลและสามารถอ ยู่ได้
อีกนาน ซึ่งธุรกิจคาร์แคร์ที่ว่าน ี้โดยทั่วไปแล้วจะเป็น ธุรกิจที่ เน ้น
ให้บริการท าความสะอาดรถยนต์เป็นหลัก แต่จะเพิ่มบริการซ่อมบ ารุง 
เพิ่มประสิทธิภาพของรถเข้ามาเป็นบริการเสริม ไว้ตอบโจทย์ลูกค้าที่ มี
ความต้องการในบริการส่วนดังกล่าว จะเห็นว่าธุรกิจคาร์แคร์ที่ เ กิดข้ึน
มากมายในขณะน ี้มีรูปแบบการใ ห้บริการที่หลากหลายแตกต่างกัน ไป  
อย่างไรก็ตามการเ ร่ิมต้น ธุรกิจคาร์แคร์ก็ไม่ใ ช่ เ ร่ืองที่จะท ากัน ง่ายๆ 
เพราะหากขาดข้อมูล การคิดวิเคราะห์ วางแผนการตลาดที่ ดี ก าไรที่
มองเห็นก็อาจเปล่ียนเป็นขาดทุนเข้าเน ื้อได้  
 
 
  

http://socialintegrated.com/%E0%B8%98%E0%B8%B8%E0%B8%A3%E0%B8%81%E0%B8%B4%E0%B8%88%E0%B8%99%E0%B9%88%E0%B8%B2%E0%B8%AA%E0%B8%99%E0%B9%83%E0%B8%88%E0%B8%9B%E0%B8%B5%E0%B8%AB%E0%B8%99%E0%B9%89%E0%B8%B2
https://www.google.com/url?sa=i&rct=j&q=&esrc=s&source=images&cd=&cad=rja&uact=8&ved=2ahUKEwjtlseq7qjcAhWMNo8KHd_JD2kQjRx6BAgBEAU&url=https://www.iconspng.com/image/39160/car-coloured&psig=AOvVaw39LRCX2tZhEXlZaILgKgU5&ust=1532010579319638
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คุณสมบัติของผู้ประกอบการธุรกิจคาร์แคร์ 
จุดเร่ิมต้นส าหรับการท าธุรกิจคาร์แคร์ของน ักประกอบการหน ้า

ใหม่จึงต้องเร่ิมจากการหาข้อมูลอย่างเป็นเร่ืองเป็นราว เก็บข้อ มูลต่างๆ 
ที่เก่ียวข้องกับการประกอบธุรกิจคาร์แคร์ ต้ังแต่กระบวนการท างาน 
ข้ันตอนต่างๆ เ ร่ืองของน ้ ายาล้างรถ อุปกรณ์ โครงสร้างอาคาร
สถานที่ ซึ่งข้อมูลเหล่าน ี้นอกจากจะศึกษ าจากหน ังสือ จากเว็บไซต์
อย่างเดียวแล้ว คุณก็ต้องพาตัวคุณเองลงไปส ารวจตามร้าน คาร์แคร์ใ น
หลายๆ ย่านด้วย อาจเร่ิมจากใ น ท าเลที่ ตัวเองก าลังสน ใ จว่าจะ เปิด 
ลองไปส ารวจตามบรรดาร้านคาร์แคร์คู่แข่งที่มีอยู่แล้ว ถือโอกาสน ี้ เช็ค
กลุ่มลูกค้า ดูจุดเด่นจุดด้อยของร้านเขาแล้วมาปรับใช้กับร้าน ของตัวเอง 
สร้างมาตรฐานงานบริการในร้านเราให้เหน ือกว่า 

การศึกษาหาข้อมูลจากร้านคาร์แคร์ในพื้นที่ต่างๆ จะท าใ ห้ได้
ข้อมูลที่หาไม่ได้จากในหน ังสือในส่วนของความแตกต่างในงานบริการ
ทุกๆ ด้านไม่ว่าจะเป็นกระบวนการท างาน การจัดร้านคาร์แคร์ น ้ ายา 
เคร่ืองไม้เคร่ืองมือในการให้บริการ หลังจากน ั้น ก็น  า ข้อ มูลต่างๆ ที่
ได้มาคิดวิเคราะห์ ก าหนดรูปแบบงานให้บริการภายในร้านคาร์แคร์ของ
ตัวเอง ซึ่งต้องเน ้นให้แตกต่างจากร้านอื่นๆ โดยเฉพาะร้านคาร์แคร์ที่
ต้ังอยู่ในท าเลเดียวกัน เพื่อเรียกและสร้างความประทับใจให้แก่ลูกค้าที่
เข้ามาใช้บริการ 

เม่ือได้ข้อสรุปถึงงานคาร์แคร์ในรูปแบบของตนแล้วก็เ ร่ิมติดต่อ
ขอรายละเอียดเ ก่ียวกับเค ร่ืองมือส าคัญๆ จากบริษ ัทที่จัดจ าหน ่าย 
พร้อมเงื่อนไขการซ่อมบ ารุง บริการหลังการขาย เช่น  เคร่ืองฉีดน ้ า
แรง เคร่ืองดูดฝุ่น เคร่ืองพ่นโฟม เคร่ืองป้ัมลม เป็นต้น ติดต่อเ ร่ือง
การสั่งซื้อน ้ ายาจากบริษ ัทที่มีคุณภาพ ในระยะแรกพยายามเลือกจาก
หลายๆ บริษ ัทมาทดลองใช้ เร่ิมจากรถตัวเองก่อนก็ได้ในช่วงก่อน เปิด
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ร้านอย่างเป็นทางการ จะได้ไม่ไปลองผิดลองถูกกับลูกค้า ขอแน ะว่า
พยายามอย่าใช้น ้ ายาแต่ละตัวต่างบริษ ัทกันไป เพราะจะท าใ ห้เรามียอด
การสั่งซื้อกับทางบริษ ัทน ้อยจนดูเป็นลูกค้าไม่ส าคัญน ัก ท าใ ห้ต่อรอง
เร่ืองราคาได้ยากและยังยุ่งยากต่อการสต๊อกน ้ ายาและสั่งซื้ออีกด้วย 
ระหว่างน ี้คุณก็ดูเร่ืองของสถานที่หรือท าเลควบคู่ไปด้วย ส่วน ใ หญ่จะมี
ทั้งที่เป็นที่เช่ากับที่เป็นที่ของตัวเอง ถ้าเป็นพื้นที่เช่าอันน ี้ก็ต้องตกลงดู
ข้อจ ากัดให้ดี ในเร่ืองของการก่อสร้างดัดแปลงสถานที่ ผู้ปล่อยเช่าบาง
คนจะค่อนข้างซีเรียสกับเร่ืองน ี้ ดังน ั้นตอนเจรจาหรือเขียนสัญญาเช่า 
คุณก็ต้องอ่านรายละเอียดในสัญญาใ ห้รอบคอบอย่างถี่ถ้วน   แต่ถ้า
ลงทุนท าธุรกิจคาร์แคร์บนพื้นที่ที่เป็นของตัวเอง อัน ดับแรกต้องหา
รูปแบบร้านตามที่ใจต้องการและต้องมีเอกลักษณ์ไม่ซ้ าใคร เน ้นสถานที่
ให้เปิดโล่งให้อากาศถ่ายเทได้สะดวก แสงสว่างเข้าเพียงพอ หากมีการ
ออกแบบอาคารต้องไม่ให้มีเสาขัดขวางการจอดรถ แต่ละช่องเ ม่ือรถเข้า
จอดแล้วเปิดประตูออกมาประตูจะต้องไม่ชนกัน ไม่แนะน  าให้ปูกระเบื้อง
เพราะจะท าให้พื้น ล่ืนเกินไป บางทีล้อรถอาจล่ืน และฟรี พน ักงาน ก็
ท างานได้ยากด้วย จัดโซนต่างๆแยกไว้ชัดเจน เช่น ห้องเค ร่ือง โซน
เปล่ียนถ่ายน ้ ามันเคร่ือง เป็นต้น นอกจากน ี้ภายในร้านควรมีโซน ไว้
ส าหรับเป็นพื้นที่รองรับลูกค้าขณะรอรับรถ ซึ่งถ้าคุณมีงบมากพออาจ
เปิดร้านกาแฟสด ร้านขนมเบเกอร่ีไว้จ าหน ่ายใหแ้ก่ลูกค้าเป็นธุรกิจเสริม
อีกอย่างหน ึ่งภายในท าเลเดียวกันก็ได้ 
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ข้อแนะน าส าหรับธุรกิจคาร์แคร์ 
1.  พนักงานดี บริการโดนใจ 

ธุรกิจคาร์แคร์จัดว่าเป็นธุรกิจที่ให้บริการ ดังน ั้น การจะเรียก
ลูกค้าและรักษาลูกค้าขาประจ าไว้ได้น ั้น การให้บริการอย่างมีคุณภาพจึง
เป็นหัวใจส าคัญที่สุดซึ่งการให้บริการของธุรกิจคาร์แคร์โดยมากจะท า
โดยพน ักงานในร้าน เจ้าของธุรกิจคาร์แคร์จึงต้องคัดเลือกพน ั กงาน
ด้วยความพิถีพิถัน เป็นพิเศษ คือ ต้องทดสอบระดับความรู้ทางด้าน
เทคน ิค ความสามารถใ น การดูแลรักษ ารถยน ต์เพื่อพร้อมที่จะใ ห้
ค าปรึกษา ให้ข้อมูล หรือตอบค าถามเก่ียวกับการดูแลรักษ ารถยน ต์แก่
ลูกค้าได้ สิ่งน ี้จะสื่อถึงความเป็นมืออาชพีของร้านที่แม้แต่พนกังานก็ต้อง
คัดคนมีคุณภาพเข้ามาใ ห้บริการส าคัญมากกว่าน ั้น  ใ น การสกรีน
พน ักงาน เจ้าของธุรกิจคาร์แคร์ยังต้องโฟกัสไปในเร่ืองลักษณะน ิสัยใจ
คอร่วมด้วย ความมีน ้ าใจ มีความสุภาพเรียบร้อยในการเจรจา มีมน ุษ ย
สัมพันธ์ รู้จักอ่อนน ้อมถ่อมตน ไปมาลาไหว้ รักในงานบริการ มีความ
ส าน ึกในการช่วยแก้ไขสถานการณ์ฉุกเฉินที่อาจจะเกิดข้ึนได้ตลอดเวลา 
เพราะทุกการบริการของพน ักงาน จะต้องสร้างความประทับใ จใ ห้แก่
ลูกค้า ท าให้ลูกค้ากลับมาใช้บริการกับร้านอย่างต่อเน ื่อง เ ม่ือคัดสรร
พน ักงานที่มีคุณภาพพร้อมใ ห้บริการแก่ลูกค้าได้ก็อ ย่าลืมที่จะจัดหา
แบบฟอร์มไว้ส าหรับพน ักงานเพื่อแสดงถึงความเป็นมาตรฐาน ซึ่งเ ร่ือง
ของการแต่งกายของพน ักงานน ี้มักเป็นเร่ืองที่เจ้าของธุรกิจคาร์แคร์ส่วน
ใหญ่มองข้ามไป เพราะเห็น ว่าเ ป็น ส่วน เล็กๆ แต่คุณทราบหรือไม่ ว่า
แบบฟอร์มของพน ักงานก็เป็นส่วนหน ึง่ทีช่่วยสร้างความม่ันใจให้แก่ลูกคา้ 
ท าให้คาร์แคร์ของเราดูดีมีคุณภาพ มีมาตรฐาน ช่วยเรียกลูกค้าที่บังเอิญ
ผ่านมาแวะใช้บริการคาร์แคร์กับเราในคร้ังแรกได้ในทางหน ึ่ง 
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2.  เจ้าของธุรกิจลงมอืท าเอง 
จริงอยู่ที่ธุรกิจคาร์แคร์เป็นธุรกิจที่ ต้องพึ่งพาอาศัยพน ักงาน 

แต่ก็ใช่ว่าเจ้าของธุรกิจคาร์แคร์จะต้องโยนงานทั้งหมดให้พน ักงานไปทุก
ส่วน ถ้าคุณท าธุรกิจคาร์แคร์เป็นอาชีพหลัก แน ่นอนว่าคุณจะต้องอยู่ที่
ร้านเสมอ ดังน ั้นก็อย่าเก็บตัวอยู่ใ น ห้องแอร์เ ย็น ๆ แต่ใ ห้ออกมารับ
หน ้าที่ให้บริการแก่ลูกค้าเสมือนว่าเป็นพนกังานคนหน ึ่ง สิ่งน ี้ก็เป็นสิ่ง
หน ึ่งที่แสดงถึงความใส่ใจกับทุกๆบริการในธุรกิจของตัวเอง ซึ่งฟั น ธง
ได้เลยว่าลูกค้าส่วนใหญ่จะชอบร้านคาร์แคร์ในลักษณะแบบน ี้ แต่ถ้าคุณ
ท าธุรกิจคาร์แคร์เป็นอาชีพ อาจจะไม่มีเวลาเข้ามาดูงานด้วยตัวเองมากน ะ 
แต่ก็ขอใ ห้เจียดเวลาอัน น ้อยน ิดที่ เห ลืออ ยู่มาคอยตรวจตราดูความ
เรียบร้อยของการให้บริการของพน ักงาน เจ้าของธุรกิจอาจไม่ต้องลงมือ
ท าเองทั้งหมดแต่ก็ควรจะลงมือท าเองในบางส่วน เช่น ยืนคุมพน ักงาน
ขณะท าความสะอาดรถของลูกค้า ส่งลูกค้า ข้ึน รถ คอยดูทางใ ห้เวลา
ลูกค้าเคล่ือนรถเข้าออก ให้ลูกค้าได้เห็นเจ้าของร้านอยู่เสมอเวลาเข้ามาใช้
บริการ ลูกค้าจะได้ม่ันใจและสบายใจว่ามีคนคอยก ากับดูแลพน ักงานให้
ท างานอย่างเต็มที่ การเทคแคร์ลูกค้าด้วยตัวเองน ี้น อกจากจะซื้อ ใ จ
ลูกค้าแล้วยังเป็นประโยชน ์ต่อเจ้าของธุรกิจคาร์แคร์ที่ได้รู้ถึงความคิดเห็น 
ความพึงพอใจของลูกค้าที่เข้ามาใช้บริการ สามารถน  าข้อมูลเหล่าน ั้น ไป
คิดวิเคราะห์วางแผนบริหารธุรกิจคาร์แคร์ของตัวเองต่อไปให้ดีย่ิงข้ึน 
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3.  ความสะอาดมาควบคู่ความปลอดภัย 
ธุรกิจคาร์แคร์คือธุรกิจที่ให้บริการท าความสะอาดรถยน ต์เป็น

หลัก ดังน ั้นจึงไม่อาจปฎิเสธได้เลยว่าความสะอาดของสถานที่ให้บริการ
ก็น ับว่าเป็นเร่ืองที่ส าคัญอีกเร่ืองหน ึ่ง ซึ่งน อกจากสถานที่แ ล้วก็อ ย่า
มองข้ามเร่ืองเล็กๆ อย่างห้องน ้ า ที่ควรจะเน ้น ใ ห้สะอาดเป็น พิเศษ ไว้
รองรับกับลูกค้า เชื่อเถอะว่าเร่ืองความสะอาดของห้องน ้ าที่ดูจะเป็นเร่ือง
เล็กๆ แต่แท้จริงแล้วมันสร้างความประทับใ จใ ห้เ กิดแก่ลูกค้าได้อ ย่าง
มหาศาล ก็ลองคิดดูสิว่า แม้แต่ห้องน ้ าตามป๊ัมน ้ ามันต่างๆ ที่มีแม่บ้าน ไว้
คอยท าความสะอาดอยู่แล้ว จะหาห้องน ้ าที่สะอาดๆ ยังหาไม่ได้เลย 
อาจจะต้องบอกว่าหาห้องน ้ านอกบ้านที่สะอาดๆ ใ นสมัยน ี้หาได้ยาก
แท้จริงๆ แล้วมัน จะดีแค่ไหน  ถ้ามีลูกค้าที่น  ารถมาใ ช้บริการ เค้า
ประทับใจในความสะอาดของทุกซอกทุกมุมทุกโซนในร้านคาร์แคร์ของ
คุณ เม่ือมีความสะอาดมาเป็นที่ต้ังแล้ว ความปลอดภัยก็คือ กุญแจส าคัญ
ดอกหน ึ่งที่เจ้าของธุรกิจคาร์แคร์ต้องถือไว้อย่างก าชับ อย่างที่ได้บอกไป
ว่าเจ้าของธุรกิจควรจะลงมือมาให้บริการลูกค้าด้วยตัวเอง อีกเหตุผล
นอกจากให้ลูกค้าเห็นถึงความเอาใจใส่ใน การดูแลรักษ ารถยน ต์ของ
ลูกค้าแล้ว ก็คือ ความปลอดภัยที่ลูกค้าจะได้รับ รวมถึงเจ้าของธุรกิจ
คาร์แคร์เอง ธุรกิจน ี้ค่อนข้างเป็นธุรกิจที่ต้ังอยู่บนความเสี่ยงเพราะต้อง
อาศัยพน ักงานไว้คอยบริการเป็นหลัก สมัยน ี้คนเราก็ใช่ว่ารู้หน ้าจะรู้ใ จ 
เราจะไว้ใจ 100% ไม่ได้เลยว่าพน ักงานในร้านทุกคนจะมีความซื่อสัตย์ 
รถยนต์ทุกคันที่เข้ามาใช้บริการ เจ้าของธุรกิจควรเป็นคนคอยถือกุญแจ
รถของลูกค้าไว้เองเพื่อป้องกันไม่ให้เกิดการ copy กุญแจเกิดข้ึน 
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                Mix Car Care… 

 
แนวทางการด าเนินงานธุรกิจ 

การจัดวางแบบแปลนสถานที่ 
1. สถานที่ล้างรถ       

2. ห้องรับรองลูกค้า 
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3.อุปกรณ์แท่นล้างรถ 
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     โครงสร้างธุรกิจ  Mix  Car  Care 
      โครงสร้างการด าเนินงาน 

      Mix Car Care 
 

 

 

 

 

 

 

 

      

 

 

 

 

 
  

ประธานโครงงาน 
นายวีรศักด์ิ  ฉุดฉัตรแก้ว 

ทีมบริการ 

นายชนกันต์  โดบีมอ 
นายวิกสิทธิ ์ หมัดศิริ 

ทีมบัญชี/การเงิน 
น.ส.เจนจิรา น ุ้ยโหน ่ง 

ฝ่ายประชาสัมพันธ์ 
น.ส.เจตสุภา ทองแก้ว 

ทีมงานบริการล้างรถ 

1. นายสุริยา  ย้ิมแก้ว  10. นายณรงค์ฤทธิ์  ชูเชิด 

2. นายนพดล  ระจา  11. นายกฤษดา  หมัดอะด้ัม 

3. นายนฤพล  วิวัฒน ์เพิ่มผล 12. นางสาวชน ิกานต์  บิลยะลา 

4. นายนนทกร  แก้วตาทิพย์ 13. นายธีรวุฒิ  หมัดอาหลี 

5. นายน ิสิต  มาศมัณฑนะ 14. นายศตวรรษ  ณรงค์ฤทธิ์ 

6. นายธีรวัฒน ์ มากกราย 15. นายสันติสุข  ถาวร 

7. นายปัญญาเทพ  มานะการ 16. นายเกียรติศักด์ิ  นวลสกุล 

8. นายกิตติศักด์ิ  แก้วนวล 17. นางสาวสุรักวดี  แก้วประดับ 

9. นายธนกรณ์  สังข์ทอง 18. นายสิรบดินทร์  รัตนพันธ ์
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-  บันทึกการรับ – จ่ายเงิน  ประจ าวัน 
-  ออกใบเสร็จรับเงิน 
-  ตรวจการรับ – จ่าย  เบิกถอน 
-  น  าส่งเงินสรุปการรับ - จ่ายเงิน  ประจ าวัน 
-  จัดเก็บข้อมูลทางการเงิน 

 

-  บันทึกรายการค้าในสมุดรายวัน 
-  จัดท าบัญชีแยกประเภท 
-  สรุปและจัดท ารายงานทางบัญชี 
-  จัดเก็บข้อมูลทางการบัญชี 
 

-  ประชาสัมพันธ์โครงงานหารายได้ระหว่างเ รียน
(Mix Car Care)   
-  รับรถผู้ใ ช้บริการแต่ละวัน 
-  ส่งมอบรถให้กับผู้ใ ช้บริการ 
-  ประชาสัมพันธ์โครงการหารายได้ ในช่วงเช้าท า
กิจกรรมหน ้าเสาธง, เสียงตามสายช่วงพักเที่ยง 
 

หน้าที่ของฝ่ายตา่งๆ 

      

 1.ฝ่ายการเงิน 
 
 

 

 

 

 

 

 

 3.ฝ่ายประชาสัมพันธ์ 

  
 
 

 
 

      
   

-  ให้บริการล้างรถตามข้ันตอนที่ถูกต้อง 
-  ตรวจสอบความเรียบร้อยของรถก่อนส่งมอบ
ให้กับผู้ใ ช้บริการ 
 

2.ฝ่ายบัญชี  

4.ฝ่ายบริการ  

https://www.google.com/url?sa=i&rct=j&q=&esrc=s&source=images&cd=&cad=rja&uact=8&ved=2ahUKEwiz4rrI-qjcAhXJq48KHd8CB18QjRx6BAgBEAU&url=https://es.pngtree.com/freepng/car-wash-worker_2595937.html&psig=AOvVaw14dl2nlx6bgPB9c5X1z_iv&ust=1532013787864372
https://www.google.com/url?sa=i&rct=j&q=&esrc=s&source=images&cd=&cad=rja&uact=8&ved=2ahUKEwiz4rrI-qjcAhXJq48KHd8CB18QjRx6BAgBEAU&url=https://es.pngtree.com/freepng/car-wash-worker_2595937.html&psig=AOvVaw14dl2nlx6bgPB9c5X1z_iv&ust=1532013787864372
https://www.google.com/url?sa=i&rct=j&q=&esrc=s&source=images&cd=&cad=rja&uact=8&ved=2ahUKEwiz4rrI-qjcAhXJq48KHd8CB18QjRx6BAgBEAU&url=https://es.pngtree.com/freepng/car-wash-worker_2595937.html&psig=AOvVaw14dl2nlx6bgPB9c5X1z_iv&ust=1532013787864372
https://www.google.com/url?sa=i&rct=j&q=&esrc=s&source=images&cd=&cad=rja&uact=8&ved=2ahUKEwiz4rrI-qjcAhXJq48KHd8CB18QjRx6BAgBEAU&url=https://es.pngtree.com/freepng/car-wash-worker_2595937.html&psig=AOvVaw14dl2nlx6bgPB9c5X1z_iv&ust=1532013787864372
https://www.google.com/url?sa=i&rct=j&q=&esrc=s&source=images&cd=&cad=rja&uact=8&ved=2ahUKEwiz4rrI-qjcAhXJq48KHd8CB18QjRx6BAgBEAU&url=https://es.pngtree.com/freepng/car-wash-worker_2595937.html&psig=AOvVaw14dl2nlx6bgPB9c5X1z_iv&ust=1532013787864372
https://www.google.com/url?sa=i&rct=j&q=&esrc=s&source=images&cd=&cad=rja&uact=8&ved=2ahUKEwiz4rrI-qjcAhXJq48KHd8CB18QjRx6BAgBEAU&url=https://es.pngtree.com/freepng/car-wash-worker_2595937.html&psig=AOvVaw14dl2nlx6bgPB9c5X1z_iv&ust=1532013787864372
https://www.google.com/url?sa=i&rct=j&q=&esrc=s&source=images&cd=&cad=rja&uact=8&ved=2ahUKEwiz4rrI-qjcAhXJq48KHd8CB18QjRx6BAgBEAU&url=https://es.pngtree.com/freepng/car-wash-worker_2595937.html&psig=AOvVaw14dl2nlx6bgPB9c5X1z_iv&ust=1532013787864372
https://www.google.com/url?sa=i&rct=j&q=&esrc=s&source=images&cd=&cad=rja&uact=8&ved=2ahUKEwiz4rrI-qjcAhXJq48KHd8CB18QjRx6BAgBEAU&url=https://es.pngtree.com/freepng/car-wash-worker_2595937.html&psig=AOvVaw14dl2nlx6bgPB9c5X1z_iv&ust=1532013787864372
https://www.google.com/url?sa=i&rct=j&q=&esrc=s&source=images&cd=&cad=rja&uact=8&ved=2ahUKEwiz4rrI-qjcAhXJq48KHd8CB18QjRx6BAgBEAU&url=https://es.pngtree.com/freepng/car-wash-worker_2595937.html&psig=AOvVaw14dl2nlx6bgPB9c5X1z_iv&ust=1532013787864372
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อุปกรณ์ 

1.เคร่ืองดูดฝุ่น 

 

 

 

 

 

2.เคร่ืองฉีดน้ าแรงดันสูง 

 

 

 

 

 

3.เคร่ืองป้ัมลม 
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4.น ้ ายาล้างรถ 

 

 

 

 

 

5.น ้ ายาเช็ดล้อ 

 
 

 

 

 

6.น ้ ายาขัด / 

เคลือบ 
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7.ผ้า / ฟองน ้ า 

 

8.ถังน้ า 

 

 

 

 

 

9.เก้าอี้ 
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กระบวนการล้างรถ 

1. รับรถลูกค้า ลงบันทึกรายการรับรถ   2. ล้างรถ 

   

 

 

 
3. ดูดฝุ่น + เช็ดรถ           4. เช็คความเรียบร้อย 

  

 

 

 

            

5. ส่งมอบรถคืนให้ลูกค้า 
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อัตราค่าบริการ       

  

รถยนต์เก๋ง 
ล้างสี+ดูดฝุ่น 

รถกระบะ 
ล้างสี+ดูดฝุ่น 

รถจักรยานยนต์ 
ล้างอัดฉีด 
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 เอกสารที่ใช้ในการประกอบธุรกิจ Mix Car Care 

1. ใบรายวัน 

 

พ.ศ.............. ใบรายวัน Mix Car Care 
เดือน วันที่ No ยี่ห้อ สี ทะเบียน รายการ ราคา เ วลารบั ผู้รับ หมายเหตุ 
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2. ทะเบียนคุมรายได้ค่าล้างรถ 

Mix Car Care 

ทะเบียนคุมรายได้ค่าล้างรถ ............................................... 

วัน เดือน ปี ยี่ห้อ/เลขทะเบียนรถ    สี  จ านวนเงิน   หมายเหตุ 
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3. บัญชีรายรับ-รายจ่าย 

 

บัญชีรายรับ-รายจ่าย 

วัน เดือน ปี รายการ รับ จ่าย คงเหลือ 
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4. งบดุล 
 

MIX   Car  Care 

งบดุล 

ณ วันที่ …………………………… 

            

สินทรัพย์ หนี้สินและส่วนของเจ้าของ 

            

            
            

            

            
            

            

            
            

      

      
      

      

      



27 
 

5. งบก าไร – ขาดทุน 

 
MIX   Car  Care 

งบก าไรขาดทุน 
ณ วันที่ …………………………… 

รายได้ 

 รายได้ค่าล้างรถ-รถจักรยานยนต์   ……………… 

 รายได้ค่าล้างรถ-รถยนต์เก๋ง   ………………

 รายได้ค่าล้างรถ-รถกระบะ      ……………… 

 รายได้อื่นๆ       ……………… 

รวมรายได้ทั้งสิ้น      ………………          
หัก ต้นทุนในการล้างรถ 

 ค่าแรง  ……………… 

 ค่าน ้ ายาล้างรถ ……………… 

 ค่าน ้ า  ……………… 

 ค่าไฟฟ้า  ………………  ……………… 

ก าไรขั้นต้น               ……………… 

หัก ค่าใช้จ่าย 

     ค่าใช้จ่ายอื่นๆ     ………………

 ก าไรสุทธิ      ……………… 
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เอกสารการประชาสัมพันธ์ธุรกิจ Mix Car Care 
 
บัตรสะสมแต้ม 
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ใบปลิว 
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เมื่อต้องขอสินเชือ่  
   หรือต้องการแหล่งเงินทุนเพ่ิมเติม  
 

ใ น การพิ จารณาอ น ุมั ติสิน เชื่อ จะ ข้ึน อ ยู่กับน โยบายและ
หลักเกณฑ์ของผู้ให้สิน เชื่อแต่ละราย โดยทั่วไปแล้วมีปัจจัยหลัก ๆ ที่ใ ช้
ประกอบการพิจารณา คือ  

นโยบายสินเชื่อของผู้ใ ห้สินเชื่อ เช่น ผู้ให้สิน เชื่อบางรายอาจ
ก าหนดว่าผู้ย่ืนขอสินเชื่อต้องไม่มีประวัติการค้างช าระในช่วง 12 เดือน
ย้อน หลัง หรืองดใ ห้สิน เชื่อแก่ ลูกค้าใ ห ม่ใ น กลุ่มอาชีพหรือกลุ่ม
อุตสาหกรรมที่มีความเสี่ยงสูง 

วัตถุประสงค์ในการขอสินเชื่อ เช่น ใช้เป็นเงนิทุนหมุนเวยีนใน
การท าธุรกิจ หรือลงทุนขยายโรงงาน ซึ่งจะ เป็น ข้อ มูลประกอบการ
พิจารณาความสามารถในการช าระหน ี้ในอนาคต 

คุณลักษณะและความสามารถในการช าระหนี้ ของผู้ขอสิน เชื่อ 
ซึ่งสถาบันการเงินส่วนใหญ่จะใช้หลัก 5 Cs ประกอบด้วย 

 
คือ คุณลักษณะและความน่าเชื่อ ถือของผู้ขอสินเชื่อ 
วินัยในการใช้และการช าระสินเชื่อในอดีต ซึ่งบอกถึง
ความสามารถในการใช้หนี้และการบริหารจัดการ
สินเชื่อ เช่น ในกรณีบุคคลธรรมดาอาจพิจารณา
อายุ อาชีพ สถานะภาพสมรส ส่วนกรณีผู้ขอ

สินเชื่อประกอบธุรกิจอาจพิจารณาประเภทของธุรกิจ 
ประวัติของผู้บริหาร ระยะเวลาในการด าเนินธุรกิจ  

1. Character 

https://www.google.co.th/url?sa=i&rct=j&q=&esrc=s&source=images&cd=&cad=rja&uact=8&ved=2ahUKEwiRgJWw3afcAhWJLI8KHUQxBhkQjRx6BAgBEAU&url=https://www.set.or.th/set/financialplanning/lifeevent.do?innerMenuId=11&name=lifeevent_detail_asset-4&psig=AOvVaw16CPJa87z2F8P2m18_Uq5i&ust=1531971622536506
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2. Capacity 

B 

5. Condition 

คือ ความสามารถในการจ่ายช าระหนี้คืนได้ตาม
ระยะเวลาที่ก าหนดไว้ รวมถึงความมั่นคงของ
รายได้ที่จะน ามาช า ระหนี้ใ นอนาคต เช่น 
รายได้ในปจัจบัุน ภาระหนี้สินที่มีอยู่ ประวัติ
การช าระยอดการใช้จ่ายผ่านบัตรเครดิตและ

สินเชื่ออื่น ๆ  

 

คือ เงินทุน สินทรัพย์ หรือเ งินฝากของผู้ขอ

สินเชื่อ เพื่อเป็นหลักประกันการให้กู้ยืม ซึ่ง

จ าเป็นอยา่งยิ่งในสินเชื่อธุรกิจ แม้ว่าสินทรัพย์

เหล่านี้จะไม่ใชแ่หลง่เงนิส าหรบัช าระหนี้ แต่จะ

เป็นแหล่งเงินส ารองส าหรับการช าระหนีข้องผู้ขอ

สินเชื่อในกรณีที่เกิดปัญหาไม่สามารถช าระหนี้ได้ 
 

คือ ผู้ค้ าประกันหรือหลักประกันที่ผู้ขอสินเชื่อ

น ามาจ าน า หรือจ านองเพื่อให้สถาบันการเงิน

มีความมั่นใจและลดความเส่ียงหากผู้ขอสินเชื่อ

ไม่ช าระหนี้ตามก าหนด ซึ่งสามารถใ ห้ผู้ค้ า

ประกันช าระหนีแ้ทนหรอืน าหลักประกันมาขาย

ทอดตลาดได้ตามที่กฎหมายก าหนด  

คือ ปัจจัยภายนอกที่มผีลกระทบตอ่รายไดข้องผูข้อ

สินเชื่อ เช่น เศรษฐกิจ เงินเฟอ้ ความมั่นคง

ในรายได้และการงาน ปัญหาสงคราม 

ส่ิงแวดล้อม ที่มีผลกระทบต่อความเป็นไปได้

ของโครงการลงทุนหรือรายได้ของผู้ขอสินเชื่อ 

3. Capital 

4. Collateral 
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ซึ่งจะมีผลต่อความสามารถในการช าระหนี้ในอนาคต  

ดังน ั้น ถ้าหากผู้ขอสิน เชื่อ เ ป็น ผู้ มีอาชีพการงาน และรายได้

ม่ันคง ไม่เคยมีหน ี้สินล้นพ้นตัว มีความสามารถในการช าระหน ี้ การ

ขอสินเชื่อก็คงไม่ติดปัญหาอะไร แต่หากไม่มีหน ้าที่การงานที่ม่ันคง ไม่มี

เอกสารใบรับรองเงิน เดือน โอกาสการได้เงิน กู้ยังคงมีอยู่ เพราะอาจใช้

หลักฐานทางการเงินอื่น ๆ ทดแทนได้ เช่น ใบแจ้งยอดบัญชี หรือ 

Statement ของบัญชีเงินฝาก 

ส่ิงที่ควรท าเมื่อตอ้งการขอสินเชื่อ 
 ภาพลักษณ์ที่ดีและความมีวิน ัยของผู้ประกอบการ น อกจากจะ

ท าให้กิจการน ่าเชื่อถือแล้วยังสร้างโอกาสให้กิจการได้รับการพิจารณา

สินเชื่อได้ง่ายข้ึน 

1.การรักษาเครดิตและความน ่าเชื่อถือ ไม่ควรมีประวัติค้างช าระ 

นอกจากน ี้หากผู้บริหารมีประสบการณ์ในการบริหารมานาน สามารถ

สร้างกิจการให้เ ป็น ที่ รู้จักใ น วงกว้าง ก็จะส่งเสริมภาพลักษ ณ์ของ

กิจการให้น ่าเชื่อถือ และเพิ่มโอกาสในการได้รับพิจารณาสินเชื่อง่ายกว่า

คนที่เพิ่งเร่ิมต้นกิจการ 

2.การจัดท าแผนธุรกิจ 

(Business Plan) แผ น

ธุรกิจ มีประโยชน ์ใ น การ

ช่ ว ย ใ ห้ ธ น า ค า ร รู้ จั ก

ผู้ประ กอบกา รและ รู้จั ก

กิจการมากข้ึน แผนธุรกิจ
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เปรียบเสมือนแผนที่ที่จะช่วยน  าทางให้เจ้าของกิจการเ ร่ิมต้น กิจการได้

อย่างราบร่ืน  

3.การจัดท าบัญชี ทั้งบัญชีรายรับ-รายจ่าย และบัญชีอื่นๆที่เก่ียวข้อง 

เพื่อให้ธนาคารสามารถตรวจสอบฐานะทางการเงินของกิจการได้ ซึ่งจะ

แสดงให้เห็นว่าที่ผ่านมาผลประกอบการ สภาพคล่อง และฐานะของ

กิจการเป็นอย่างไร  

4.การท ารายการเดินบัญชีเงินฝากของกิจการอย่างสม่ าเสมอ จะท า

ให้เห็นว่ากิจการมีการเคล่ือนไหวของกระแสดเงินสดเป็นอย่างไร โดย

เม่ือมีรายได้ควรน  าฝากเข้าบัญชีของกิจการอย่างสม่ าเสมอ และสิ่งที่
ส าคัญที่สุดคือ ควรแยกสมุดบัญชีเงินฝากของกิจการออกตา่งหากจาก
บัญชีส่วนตัว 

5.การจัดเก็บเอกสารหลักฐานส าคัญต่างๆ เช่น ใบจดทะเบียน

พาณิชย์ หลักฐานการเสียภาษี ใบเสร็จรับเงิน ใบสั่งซื้อสินค้า ซึ่ง

ล้วนแล้วแต่เป็นเอกสารส าคัญที่ผู้ประกอบการควรจักเก็บให้ครบถ้วน  

 

 

 

 

 

Mix Car Care 
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เอกสารอ้างอิง 
 

หน ังสือรอบรู้เร่ืองการเงิน เร่ืองน ่ารู้...ก่อนเป็นผูป้ระกอบการ                

โดยศูนย์คุ้มครองผู้ใ ช้บริการทางการเงิน(ศคง.) ธนาคารแห่งประเทศ

ไทย 
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ค าน า 

ในภาวะเศรษฐกิจในปัจจุบัน การที่จะลงทุนท าอะไรสักอย่าง 

คงต้องไตร่ตรองและศึกษาให้ถี่ถ้วน เพราะเงินที่ได้มาต้องใช้อย่างคุ้มค่า

ไม่เกินตัวและใช้อย่างปลอดภัย ประทศไทยเป็นประเทศที่มีรถจ านวนมาก

โดยเฉพาะรถยนต์ส่วนตัว รถยนต์ทุกคันไม่ว่าจะเป็นรถใหม่ป้ายแดงหรือ

รถเก่าที่ใ ช้แล้วก็จ าเป็นต้องล้างรถบ่อยทั้งสิ้น  ผู้ใ ช้รถบางท่าน ยังไม่

ทราบถึงความส าคัญของการล้างรถ เพราะถ้าหากใช้รถไปนานวันแต่ไม่มี

การดูแลรักษา สีรถจะดูหมอง เก่า ท าให้สีรถด้านและสีแตกก่อน เวลา

อันควร การล้างรถมีบทบาทส าคัญที่ช่วยชะลอการเสื่อมสภาพของสีที่

เกิดจากความร้อนจากแสงแดด ความร้อน จากห้องเค ร่ือง และหาก

ไม่ได้รับการล้างรถอย่างถูกหลักการ ก็อาจเป็นอันตรายกับสีรถได้ 

การท าธุรกิจคาร์แคร์น ับเป็นธุรกิจหน ึ่งที่สามารถสร้างรายได้

เป็นอย่างดีให้กับผู้ประกอบการที่ด าเน ินการในธุรกิจน ี้ แต่ทั้งน ี้ก็ข้ึนอยู่

กับผู้ประกอบการเองว่า จะมีแนวทางในการบริหารงานได้ดีขน าดไหน 

สามารถเสริมสร้างความประทับใ จใ ห้ลูกค้าได้อ ย่างต่อ เน ื่องหรือไม่ 

คุณภาพ ของเน ื้ องาน ออกมาพึงพอ ใ จใ น ระดับใ ด น ับเ ป็น สิ่ง ที่

ผู้ประกอบการต้องค าน ึงอยู่อย่างสม่ าเสมอเพื่อสร้างภาพลักษ ณ์ที่ ดีแก่

ธุรกิจของท่านเอง 

คู่ มือ เล่มน ี้ทีมงาน Mix Car Care เขียน ข้ึน มาเพื่อ เ ป็น

แนวทางในการด าเน ินธุรกิจคาร์แคร์ เพื่อให้การจัดการธุรกิจคาร์แคร์

เป็นไปอย่างมืออาชีพ เร่ืมต้ังแต่ การเตรียมความพร้อมก่อน การเป็น

ผู้ประกอบการ คูณสมบัติของผู้ประกอบการธุรกิจคาร์แคร์ ข้อแน ะน  า
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ส าหรับธุรกิจคาร์แคร์ และแนวทางในการด าเน ินงานธุรกิจ Mix Car 

Care รวมถึงการขอสินเชื่อหรือต้องการแหล่งเงินทุนเพิ่มเติม 

ทีมงาน Mix Car Care หวังเป็นอย่างย่ิงว่าผู้อ่านจะสามารถ

น  าความรู้ที่ได้จากคู่มือเล่มน ี้ไปเป็นแนวทางในการประกอบธุรกิจแก่ผู้ที่

สนใจในการท าธุรกิจคาร์แคร์ได้เป็นอย่างดี 

 

       Mix Car Care 

      ผู้จัดท า 
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